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1. Осн. этапы возникновения

Экономия (ойкономия(гр)-дом).Эконом. наука, как сам-ная отрасль знания возникла в период разложения феодализма и в период воз-ния капитализма. 

1615 г. А. Монкретьен ввел впервые понятие Эк.

Пол/эк – наука гос. управления эк-кой.

1)15-17 в. – меркантилизм(итал-торговец). Накопл. драг. Ме в стране и гос.казне. Ранний- разработка амин-х мероприятий для уд. денег в стране. Зрелый – развитие вн. торговли.Ман,Стюарт,Монкретьен.

2)В 18 –физиократы(гр. власть природы). Источн. Богатства – пр-во (с/х). Тюрго, Кенэ.

3)Англ. Клас. школа – распред. и пр-во благ. Рикардо, Петти.

4)В 19в. – марксизм. (маркс,энгельс). Поддержал тр. теорию ст-ти. 

5) 2-я пол. 19 в. – Маржинализм. Теория предельн. Полезности. Менгер, Визер, Бем-Баверк.

6)Неокласич. напр. ф-ных соотн. эк-ких процессов, исследование по нему – Экономикс. Маршалл.

7)19-20 в. Математич. напр. модель общего экон. развития. Вальрас.

8)В 20 в. Кейнсианство. Кейнс положил начало микро- макро- эк-ки. Методы вмешат-ва гос-ва в эк-ку- ув-ние инвестиций.

9)1/3 20 в. концепция институц-ма (лат учрежд). Различают соц.психологич. институт, соц. правовой  институт, институц-м, конституциал-м.

10)Эк-кий либерализм-Хайек, Мизес.

11)Концепция монетаризма. Стабилизация эк-ки. Милтон,Фридмен.
Предмет и метод э-кой т-рии

2 подхода к опред-нию эк/теор.:

1)Связан с уч-нием К. Маркса, который разграничивал : мат-вещ. сод. пр-ва и его общ-ную форму, т.е. пр-ные силы и отношения. Пр-ные отнош. хар-ют общ. форму пр-ва и состовляют предмет политэкономии. Различают пол./эк в широком(наука о пр-ных отношениях-присущие разл способам пр-ва) и узком (наука о капиталист. отношениях) смысле.Совокупность пр-ных отношений составляет эк. стр-ру общ-ва или реальный базис над которой возвышается надстройка(система полит., правовых, идеалогич., нац-ных, семейных и др. соц. отношений и соответств. им идей и учреждений). Общ-ная эк-кая формация – способ пр-ва в единстве с надстройкой.
2)Хар-н для эк-кой культуры. Пред-том Экономикс явл. отношения по поводу орг-ции пр-ва, распред-ния, обмена и потребления мат. благ. Эк-ка – наука о том какие из редких пр-ных ресурсов люди и общ-ва с течением времени с помощью денег или без их участия избирают для пр-ва разл. т-ров и распр. их в целях потребл. в наст. и будущем между различными людьми и группами. В основе лежат 2 факта: мат. потр-ти бесгран. И ресурсы огранич. Общ-во должно решить 5 проблем: что, сколько, как, кому, каким образом эк. система адапт. к имен.

Микро-изучает пов-ние отдел субъектов.

Макро-изучает эк-ку в целом, как един. хоз. сист.

Выделяют общ-во: индустр, постиндустр., суперидустр., технотронное. Ф-ции: позновательные- познание реальных эк. процессов, методолог.-метод ориентации знаний о соотв. пред-те, практич.-использ-ся для выр-ки практич. эк. теор.
. Метод эк/теор.

Метод (гр. путь к чему-либо)- способ достиж. цели. предмет хар-ся чем ислед-ся, то метод, как исл-ся. Осн. средством познания эк. явл. абстракция, т.е. изучение глубинных процессов в наиболее чистом виде, когда временно можно отвлечься от их глубинных взаимосвязей с др-ми процессами и категориями. Предполагает отвлечение или очищение представлений людей при изучении законов и категорий от случайного приходящего предусматривая выявление и анализ в сущностных процессах устойчивого, прочного, типичного. Переход от абстрактного до конкретного, от простых эк. форм к развернутой системе эк. отнош.

Метод: логический и историч. подход. Логич. Отражает объективную реальность воспроизводя в узком, сжатом виде историч. процесс, становл. и разв. категорий з-нов и системы в целом. Историч. всегда возн. простые черты, которые разв-ся в сл. системы.

Индук. и дедук. Идук.-общий вывод из частных предпосылок. Дедук. – когда частный вывод из общего пол-ния
Стат. и мат. Стат.-это совокупность стат приемов которые исп-ся для отражения кол-ной чтороны соц. экон. процессов. Эк-мат.-позволяет моделировать, т.е. воспроизводить на основе мат. анализа хар-ки ( или предпол. эк. объектов, когда дорогое исслед. Реального объекта.

Позит.-исследует взаимосвязь эк. явл., как они есть. Например: рост цены ведет к снижению спроса.  Нормат.-на основе исслед. как должно быть, поэтому оценки справедливо неспр. Но главный критерий познания это общ. практика.
На ее основе проходит проверку эк-кая т-рия.
4. Понятие и особ. Эк сист.

 Из всех ( проблем можно выд-лить 3: что, как, для кого производить? Эти 3 пробл. явл. по разному в зав-ти от типа эк/сист. Поэтому различают:

1)Традиционная – люди в своей эк. деятельн. опираются на методы пр-ва и рапр-ния. изобрет. В далеком прошлом и ставшие признанными в ходе длительного процесса проб и ошибок. Осн. проблемы этой эк/сист. Реш-ся путем исп-ния приемов, правил, обычаев.

2)Рыночная – этот тип эк-ки решает базовые эк-кие процессы проблемы гл. образом с помощью системы цен. Гл-ми чертами Р.Э. принято считать сл-щее: частн. сообств., свобода выбора и пред-ва, личный интерес, конкуренция, опора на ценовую систему, оч. огранич. роль гос-ва.

3)Коммандная –при этом типе эк-ки решение экон. пробл. решается несколькими органами, наделенными всей полнотой власти. 

Совр. развитые страны базируются преимущ-но на рын-м типе эк-ки, но прибегают по многим вопросам к гос. вмешат-ву в отдельные аспекты воспр-ва и даже сохр. некоторые пережитки традиционной. Для хар-ки таких стран приемлем термин см. эк-ки. Гл. признаком см. эк-ки явл. усиление гос. вмешательства и контроля в эк/разв. тех или иных стран. Осн. ф-ции гос-ва см. эк-ки: эффективность, стабильность, справедливость.

5. Огран. ресурсов кривая пр. возм. ЗВЗ.
Среди з-нов леж-щих в основе любой эк-ке гл. роль играет «з-н редкости», что в реал. жизни ( огранич. эк. ресурсов. Этот з-н заключается в том что нельзя одновременно и в полной мере удовл. всех членов общ-ва. Если бы ресурсы не были огранич. то не надо было беспокоится об опти исп-нии, повышать эф-ность их исп-ния, устанавл. принципы распред. тов-ров и услуг. Огранич. ресурсов заставл. людей делать выбор между относительно редкими т-ми.

Смысл принципа возр. затр. Состоит в том, что для любой доп. ед-цы требуемого т-ра мы не редко должны отказываться от все большего кол-ва т-ра- этот принцип наз-ют з-ном возр. затрат.

ЗВЗ связан с з-ном убывания доходности, который означает что добавления равны доп. кол-ву какого-либо ресурса фиксированому кол-ву др. ресурса приводит к уменьшающемуся  доп. пр-ву нужного нам т-ра. Эти з-ны нельзя расм-ть как универсальные, они проявл-ся если часть ресурсов остается фиксированной, т.е. если объем и кач-во части ресурсов не могут быть изменены в др. случаях возможно сокращение затрат и достижение не только постоянной, но и воз-щей доходности пр-ва. Если расширение пр-ва ведет к росту его доходности – наз-ся экономией на маштабе. При измении всех затрат не один ресурс не остается постоянным. Эта экономия достигается в знач. объемах, когда пр-ся достаточно большее кол-во продукции. Если на пр-тии ув-ся затраты только живого труда – это может вызвать тенденцию убывания доходнеости, но если расширяются масштабы пр-ва, то ув-ние общей численности, может служить фактором препятств-щим к снижению доходности.
2. . Оптиум в эк/сист.

Эк-кие системы могут иметь разные уровни  исп-ния пр-ных возм-тей или общ. эк-кого потенциала, но каждая система стремится к достижению опти уровня исп-ния ОЭП. Определение опти уровня исп-ния ОЭП связано с понятием общ. выгоды и общ. издержек. Под общ-ной выгодой все то что способствует к формированию чувства удовл. людей или общ. групп и росту уровня их благосостояния. К общ. изд-кам относится все то что вызывает потери, страдания, жертвы отд. людей или групп. К общ. выгоде относится рост объемов пр-ва разл. видов продукции, пов-ние потребления населением мат. или соц. благ и услуг.

Ув-ние объема накопления, а значит условий наращивания объемов мат. благ в будущем.

Рост занятости раб. силы и достигается знач. моральный эффект. В стр-ре общ. изд-к выделяют ряд групп:

1)  Внутр. пр-ные затраты (затраты на мат-лы, труд, амортизация оборудования, затраты изд-к которые относятся на уровне предприятия. 4 вида: фиксирование(расходы на сод-ние админ. аппарата предприятия, расходы на эксплуатацию здания.); предельные-снижаются от степени исп-ния мощн. (Изд-ки от простоев людей оборудования); постоянные пред. изд-ки- связанные с исп-нием пр-ных мощностей, почти все прямые пр-ные затраты(мат. затраты, затраты труда рабочих); растущие пред. изд-ки с ув-нием пр-ных мощностей (работа внеурочно).

2)Внешн. мат. потери и нагрузки, группа общ. изд-ек связанная с деят-тью пр-тия, в отличии от 1 гр-пы эти изд-ки не учитываются среди расходов исчисл. в ден. ед-цах.(с ув-нием мощ-тей пр-тия растет вероятность ухудшения здоровья работников, несчастн. случаи, загр. окр. среды.
Содержание гос. аппарата

Следует учитывать изд-ки соц. и духовного хар-ра. При этом выделяют 2 круга:

1. Низкий уровень занятости, массовая безработица помимо прямых эк-ких проблем.

2. Фор-ся, если эк-ка подходит к полн. исп-нию ОЭП. Явления всязаныые с этими проблемами относятся к растущим пред. изд-м, т.е. они пов-ся в связи с пов-нием степени исп-ния ОЭП.

Предположим что ( макс. степень исп-ния ОЭП для эк. сист-мы, которую мы принимаем за 1 на гр-ке, что выгода нарастает пропорц. с пов-нием степени исп-ния ОЭП. Чем ближе т-ка оптимума тем больше растут общ. изд-ки. не следует стремится к макс. исп-нию ОЭП, т.к. при приближении к полному исп-нию ОЭП из-ки начинают превышать пред. общ. выгоду.
8. Товарно-денежные отношения.

Исторически первым было нат. хоз-во. пр-во в котором направлена на удовл. сообств. потребн. Основой нат. хоз-ва явл. земледелие в сочетании с домашн. пром-тью. Тов. пр-во возникает в период разложения первобытно общинного строя. Для возникновения тов. пр-ва необходимо 2 усл.

1. Общ. разд. труда – специализация пр-телей на пр-ве какого-либо продукта.ю выделение земледелия от скотоводства; 2 ОРТ выд-ние ремесла из земледелия.

2. Наличие обособл. товаро-пр-телей их появл. связано с вознкн. частн. сообств-ти. Тов-ное пр-во – организация общ-ного хоз-ва в которой продукты пр-ся для обмена, продажи.
Товар 

важнейшие категории тов. пр-ва это т-р и деньги. В экон. т-рии сформировались 2 осн. подхода к  пониманию сущности т-ра: 1-й основан на трудовой т-рии ст-ти (клас. ПЭ –основоположники) Наиболее развернуто у Маркса; 2-й на т-рии Маржинализма (неихол-кой школой- Менгер, Визер, Маршалл, Кларк ). Анализ т-ра на основе трудовой т-рии ст-ти состоит в том что товар – это благо, которое благодаря своим св-вам, удовл. какие-либо чел-кие потребности. Благо становится товаром, если поступает в потребление, через обмен. Благо превращается в товар при опред. пр-ных отношениях- отношениях между мин 2-мя лицами- пр-цом и потреб-м. Т-р это благо; которое обладает способностью удовл-ть потребности, способностью обмена на др. т-ры.

-ва т-ра Способность т-ра удов-ть ту или иную потребность наз-ют пот-ской ст-тью. Способность т-ра обмениваться в опр. пропорциях на др. т-ры- меновой стоимостью. Обмен пр-дит, потому что между 2-мя т-рами сущ-ет общее св-во, т.е. то что они соизмеримы => общим во всех обмениваемых т-ров друг на лруга т-ров, явл. труд затраченный на пр-во т-ра и обнаруживается с помощью обмена представляет собой ст-ть, т.е. потребительная ст-ть и с-ть явл-ся 2-мя св-ми т-ра.

2 св-ва т-ра дают кач-ную хар-ку стоимости, кол-ную хар-ку дает вел-на стоимости т-ра(ВСТ). ВСТ – зависит от кол-ва затраченного труда, кол-во труда измеряется продолжительностью, рабочим временем труда. Различные т-ро пр-тели затрачивают на пр-во одного и того же т-ра разное рабочее время. Ст-ть т-ра опр-ся общ-но необход. раб. временем, т.е. тем временем которое требуется для изготовления какой-еибудь потребительной ст-ти, при общ-но номальных усл. пр-ва и при среднем в данном общ-ве умелости, интенсивности труда.

2 св-ва тра обусловлены 2-ным хар-ром труда, с 1-й стороны труд выступает в полезной, целесобр-ной форме и представляет собой конкретный труд, источник потребительской ст-ти, с др. стороны труд выступает в роли физ. и умственных затрат чел-ка – абстрактный труд.
11. Анализ т-ра на основе пред. полезности

В рын-ном хоз-ве ф-ет такой механизм распределения, как денежная цена. В основе которой лежит пред. полезность (ПП). ПП-опр-ся, как доп. полезность получаемая от последней приобретенной ед-цы (тов., услуги). И общепринято что ПП убывает по мере роста удовл. потребителей. Общ. полезность (ОП) – это сумма полезностей отдельных частей блага. Эк-кое благо ( в кол-ве относительно ограниченном поэтому оно всегда отличается более или менее высокой  ПП, которой во всех случаях пол-на. Связь между ценой и ПП: если для разумного потребителя ПП благо Х, больше цены последнего он может ув-ть свое благосостояние закупая товар Х сверх А ед-ц, так происходит потом, что в этой сделке потребитель получает > ценностей чем отдает => потреб. Должен всегда покупать такое кол-во т-ра Х, чтобы его ПП была равна его цене.
Возникновение и сущность денег.
Два вида: Монетализм ( Эквивалент 1 Ме) и биметализм (два Ме). Стабильной системой монометализма стала система золотого стандарта (1821г. Англия). Деньги противостоят др. т-рам, как всеобщий эквивалент, потому что сами имеют ст-ть. Деньги это особый т-р обладающий св-вом всеобщей обмениваемости. Деньги на ряду с обычн. потреб. ст-тью обладает добавочной доп. ст-тью, которая явл. способность обмениваться на любой т-р.

Ф-мы ст-ти:  Единичная и простая, полная или развернутая, всеобщая, денежная.

В зап. эк-ке выделяют: Металистическая – когда деньги отождествлялись с драг. Ме, которым приписывались, монопольное вып-ние  всех ф-ций. Номиналистическая – деньги  создаются гос-вом, стоимость денег опр-ся их номиналом. Кол-ная – покупная способность денег как и цены т-ра уст-ся на рынке в обращении нах-ся  все выпущенные деньги. И пок. способн. денег обратно пропорционально кол-ву денег, а уровень цен прямо пропорционален кол-ву денег. Концептуальная – считают необходимым сначала теор. анализ хар-к  денег  и прежде всего их ф-ций, на основе чего формиоуется понятие денег. Марксисткая: меры ст-ти, ср-во платежа, ср-во обращения, ср-во накопления, мировые деньги. З-Э теория: Единица счета, ср-во обращения, ср-во платежа, ср-во сохран. ст-ти.
13. Законы ден. обращения

Q- кол-во денег,П- платежи
T- т-ры прод-ные в кредит

ВП – взаимопогашающиеся платежи

Х- скорость обращения ден. ед-цы.

Из данного з-на => ден. обращение –ограничение ден. массы  потребностями т-рооборота. Условия поддержания ден. равновесия оп-ся взаимодействием 2-х факторов: потребность хоз-ва в дньгах, фактическим поступлением денег в оборот. Инфляция – это рост общего  уровня  цен в эк-ке и переполнение канала ден. обращения. Дисбаланс между спросом и предложением  - Инфляция. Инфляция проявл-ся в  обесценивании денег  по отношению к золоту, валюте. Т-р рост цен и снижение покуп. способности  денег. Au рост цен на рынке. Явалюта, падение курса нац. Валюты по отношению к иностраннной.

Способы борьбы с инфляцией: Девольвация  - понижение курса нац. валюты  по отн. к Au и серебру. Нуллефикация – анулирование обесцененой валюты , без компенсации ее владельцам и выпуску новой, стабильной валюты. Деноминация – изменение нарицательной ст-ти ден. знаков с целью стабилизации валюты или упрощение расчета. Виды инфляции: Умеренная – рост цен менее, чем 10 % в год. Галлопирующая – стремительный рост цен от 20 % до 200%  за год. Гиперинфл. – расхождение между зарплатой и ценами, разрушается обеспеченный слой населения. Ползучая – медленно, но верно рост  цен 3-4% в год. Локальная, Мировая. Ступенчатая – связана неравномерностями инфляции.
14. Сущность рынка и его ф-ции

Рынок – это совокупность эк-ких отношений, возникающих  между пр-телями и потребителями т-ров, услуг и ресурсов в связи с обменом. Отличительными чертами рынка явл. наличие связи между пр-ми и потр-ми без промежуточных и распрпеделительных звеньев.

Характерные черты рынка: Свободный выбор партнеров;  конкуренция; Эквивалент. хар-р обмена.

Ф-ции рынка: обеспечение обратных связей в эк-ке; рынок явл. стимулом для конкурентной борьбы; рынок явл. экон. базой для  демократизации хоз. жизни; рынок – стимулятор творческого поиска и предприимчивости; рынок выступает одним из факторов свободы личности.

Типы и ст-ры рынка: свободный, неразвитый, регулируемый, монопулируемый.

Стр-ра представляет собой строение, расположение, порядок отдельных эл-тов на удельный вес в общем объеме рынка. Совокупность рынков, представленных отдельными эл-ми на основе разных критериев, образует систему рынков.

Стр-ра классифицируется:

1) по объектам выделяют: товаров и услуг, рабочей силы, средств пр-ва, ценных бумаг, валюты, информации. 2) По субъектам выделяют: покуп-лей и продавцов, гос. учреждения.3) По местоположению: местный, региональный, национальный, мировой. 4) По типу стратегии: свободный, монополистический, смешанный. 5) По типу развития: развитый.6) Инфраструктура рынка- совокупность отраслей, служб, предприятий, обслуживающие рынок и вып-щие ф-ции дл янормального хода его развития. Рын. инфрастр-ра: валютная, фондовая, аукционная биржи; кредит. система; коммерч. банки; сист. страх. Рын. инфрастр-ра включает 3 эл-та: Рынок т-ров и услуг(требует товарных бирж, опт. и розн. торговли); Рынок факторов пр-ва( купля-продажа земли,труда); Финансовый рынок (отражает спрос и пр-ние фин. средств).
15. Рыночный механизм.

Категориями рынка явл.: спрос, предложение, цены. Они опр-ют : что, для кого, как? В общем в обыденной жизни над спросом  на товар понимают  кол-во блага на т-р , которое люди желают иметь в своем  распоряжении. Изменение цены т-ра  изменяет вел-ну спроса на т-р.

Спрос – это то кол-во, которое покупатели согласны приобрести на рынке по данной цене. Закон спроса: Спрос на т-р ув-ся по мере понижения цены и наоборот. Изменение доходов и вкусов потребителей размер рынка, цена и полезность др. т-ров  приводит к тому, что кривая спроса будет сдвигаться, в ту или иную сторону не изменяя своей конфигурации. Закон спроса не абсолютен и с-ют исключения. Гиффен.

Реакция продавцов на изменение цены т-ра прямо-противоположна реакции потребителей. Т.е. чем выше цена т-ра, тем больше его на рынке и наоборот. Причины реакции объясняются: При любом уровне цены пр-тие стремится приспособить объем пр-ва товаров к тому уровню дохода, которые оно может получить реализуя т-р по данной цене; Повышение цены делает выгодным такое исп-ние технологий и ресурсов, которые при более низкой цене приносит предпринимателям убытка из-за своей малой эффективности. Главным фактором влияющим на пр-ние явл. из-ки пр-ва. Если рынок монополизирован, то рост цен при любом уровне пр-ва. Если происходит снижение предложение с ростом его цены будет иметь (как спрос) кривая пр-ния с отриц. наклоном. Такая же ситуация наблюдается, если лицо продающее т-р на рынке само предьявляет на него спрос(резервный спрос), может отказатся от пр-ния предпочитая употреблять его сам-но. Классический тип – рынок труда, рынок ссудных капиталов. Анализ кр. спроса и пр-ния позволяет выяснить, как опр-ся рын. цена. Совместив на гр-ке кр. спроса и пр-ния и точка их пересечения наз-ся равновесной т-кой рынка.  В этой т-ке объем спроса = пр-ния. Уровень цены при котором пр-ние соответствует спросу наз-ся ценой равновесия. Цена вып-ет сл. ф-ции: информативная, стимулирующая, перераспределительная.
16. Эластичность спроса и пр-ния.

Гл. фактором влияющим на спрос – цена. Эластичность спроса по цене – это степень кол-ного изменения спроса в ответ на изменение цены. Прямая эласт. спроса на т-р А  это относительное изменение объема спроса в ответ на относительное изменение его рын. цены. Разные т-ры отличаются от др/др по степени реакции на кол-во приобретенных т-ров. Выделяют 3 вида: Эл. спрос – умен. цен на опр. % выз-ет сущ. изм. спроса на т-ры и услуги, а  доходы растут. Един. эласт. спрос – при котором % снижения цены = % ув-ния спроса, доход одинаковый. Жесткий спрос - % роста спроса < % снижения цен.  Абсолютно жесткий (антиквар )и эласт. Причины низкой  эл-ти спроса: 1)Для отдельных т-ров трудно найти т-розаменитель.

2)Т-р не составляет  знач. долю в исходном пр-те.

3)Опред. т-ры должны иметь определенный  гр. поставок.

4)Покупатели не сразу замечабт изменение цены и считают что это свяхано с ув-нием кач-ва.

Перекрестная эластичность спроса (ПЭС) – реакция приобретаемого кол-ва  т-ра в ответ на изменение цены др. т-ра. ПЭС – показывает на сколько % изменяется спрос при 1% колебании цены. Использование коэфц. ПЭС применяется для хар-ки взаимодоп-ти и взаимозаменяемости т-ра. Если изменение одного т-ра не влияет на спрос др. т-ра то такие т-ры наз-ся независимые. Если т-р А связан с т-ром B, так что расширения спроса на один т-р сопровождаются сокращением потребления др. т-ра, такие т-ры наз-ся взаимозаменяемые или конкурирующие т-рами (субститутами).
17. Эл. Цен. Ожид.

Вел-на спроса на т-р зав-т от вел-ны дохода, которым располагают потребители и в кач-ве дохода рассматривается, та его часть которая идет на личное потребление, поэтому зав-ть между изменением дохода потребителя и изменение масштабов спроса  на т-р выражается с помощью показателя, коэф-та эластичности спроса по доходу. Чем выше доход тем больше спрос и наоборот. Единой кривой спроса объясняющей  поведение владельцев доходов на любых т-рных рынках не (, потому что формы кривой спроса и знач. коэф-тов зависят от того какие т-ры продаются и покупаются . Их разделяют на 3 группы: Промышленные;Продовольственные;Высококачеств. т-ры. Исследование 1 группы позволило сформулировать Энгелю закономерность: чем выше кач-во жизни населения, тем меньше часть ден. доходов потребителей расходуется на приобретение  т-ров низшего кач-ва. Эластичность спроса по % - снижение или пов-ние норм  % ведет к перераспределению доходов в общ-ве создавая у людей ощущение пов-ния благосостояния в 1 случае или его падение во 2 – м. Эластичность ценовых ожиданий (Хикс) – отношение пропорционального ув-ния ожидаемых в будущем цен т-ра Х пропорциональному ув-нию текущей цены. Предположение об ожидемых ценах возникает, если текущая цена отклоняется от цены сложившейся в прошлом периоде при эжтом может возникнуть несколько вариантов ожидания индивид.:

1)Если ориентироваться на прошлые цены и ожидать возврата цен к прежним пок-лям, то ЭЦО=0

2)Если цены так и останутся, то ЭЦО=1

3) Если это р-ривается как 1-е пов-ние, то ЭЦО>1.

4)Если ожидается падение цены , ниже чем было то ЭЦО-
Эластичность пр-ния хар-ет степень изменения объема предлагаемого кол-ва  в обмен на ув-ние цен в рез-те конкуренции. Эластичное, единич. эл., жестк., абсол. жест. и эласт. 3 вида реакции пр-ния: Мгновенную, Кратковр., Длительную. 

При мгновенном равновесии пр-ние фиксировано, т.е. преприятие не успевает изменить объем пр-ния по техн.-технолог. причинам. Возросший объем спроса может быть уравновешен с пр-нием только с помощью цены. Продавцы реализующие т-ры в этом периоде пол-ют добавочный доход – Квазиренту. 

Кратковр. Равновесие, когда фирмы могут ув-вать объем пр-ва при условии, что  произв. площади и кол-во оборудования остаются неизменными.

Долговременное равновесие, когда  фирмы могут избавится от старого оборудования  или строить новые пр-тия. По окончанию этого периода пр-тие считается полностью приспособленным к спросу.
Целями гос. регулирования выступают обеспечение для высокой экон. активности, соц. стабильности к ф-циям гос-ва относятся организация системы инфо по коньюктуре рынка и гос-во регулирует экономико-правовую основы рынка, т.е. гос-во должно следить за соблюдением правил. Исходя из ситуаций  на рынке гос-во воздействует на него с помощью кредитно-денежного, налогового, бюджетного, внеш-экономического. Осуществляет антимолнопольную, антиинфляционныю, управление ценами, которыедолжны учитывать степень инфляции, конкурентоспособность
20. Полезность и предпочтение потребителя

Спрос хар-ся на основе принимаемого решения потребителями. Он стремится максимизировать полезность, исходя из своего бюджета. Потребитель постоянно ок-ся перед выбором, выделяют 3 момента: он стремится пол-ть макс. полезность от набора, любой потр. скован ограничениями, потр. действ. рационально. Потр. сравнивает полезность, которую он пол-ет от потребления разл. т-ров. Известно 2 подхода к этой проблеме: Колич. - в возможности измерения разл. благ в усл. ед. либо деньгах. Разработал Маржинализм, Маршалл, Кембриджа. Они опираются на з-н убыв. пред-ной посл-ти  различая: общую и предельную. Закон убыв. пред. пол-ти – степень пол-ти приносимой каждой новой порцией т-ра 

 Ценность вещи опр-ся вел-ной ПП. Каждый отдельный т-р должен приносить потр. ПП пропорционально цене т-ра. Деньги не могут служить полезности.

Порядковый – в определении порядка предпочтения разл показателей. Здась потр. должен сказать, какой набор предпочтительнее. Порядковый подход базируется на  4-х  аксиомах:

1) совершенной упорядочности: потр. способен упорядочить все возм-ные ст-ры потребления с помощью отношении предпочтений  или безразличия (>,~) 

2) транзитивности (A>B, B>C, A>C) 

3) если в наборе А> хотя бы на 1 т-р, чем в B, то он пр-ее>.

4) независимости потр. или отсутствие вн. эффекта. 

Предполагается, что удовл. потр-ля зав-т  только от  кол-ва и кач-ва др. благ.

Эти 4 аксиомы необходимы
21. Кривые безразличия и их св-ва.

Кр. безразличия – комбинация т-ров  Qy и Qx, которые обеспечивают ему определенный уровень удовл. Кр. безразличия показывают альтернативные наборы, обеспечивающие одинаковый уровень полезности.

Кр. безр. обладают сл. св-вами:

1) Кр. безразл. Представляют более большую полезность если нах-ся выше и правее др. кр. безразл. и наоборот.

2) Кр. безразл. имеют отрицательный наклон.

3) Кр. безразл. не могут пересекатся.

4) Кр. безразл. имеют выпуклую форму.

5) через 1-ну т-ку можно провести лишь одну кр. безразл.

Наклон кр. безразл. – осн. хар-ка. Абсолютное знач. наклона в разл. т-ках кривой безразличия выражает норму замены благ. Поэтому кр. безразл. явл. кр. взаимозаменяемости благ. Предельная норма замещения Y на Х (ПНЗ) – ково т-ра Y, от которого потребитель отказался бы , чтобы пол-ть еще 1 ед-цу т-ра Х, при этом оставаясь на данной кр. безразл. ПНЗ – в любой т-ке равна абсолютному значению тангенса угла наклона кр. безразл. в этой т-ке. Большинство потр. получают все меньшее удовл. по мере потребл. или все большего кол-ва любого т-ра. Анализ кривых безразличия не требует, чтобы полезность была кол-но измерима. Достаточно того, что потребители способны распределить альтеонативы, т.е. полезность порядково соизмерима. Наряду с убывающей нормой замены, также сущ-ет постоянная (взаимозаменяемые т-ры кр. безразл. прямая), нулевая (кр. безразл. будут перпенд. для т-ров жестко дополняющие друг друга (сапоги)), возрастающая (чем больше т-ра имеет тем больше хочет его ув-ть) нормы замены..
 22. Бюджетное ограничение.

Исходя из того что потр. действует рационально, то он будет стремится к самой высокой и правой кр. безразл., однако он будет ограничен: ценами т-ров и доход потр. Доход потр. и  покупательная сила денег определяет бюдж. огран. Пересечение бюдж. линии  осями  Х и У показывает макс кол-во одного из т-ров, которое может быть куплено на располагаемый доход при текущих ценах. Кол-во т-ра У, получаемое за счет отказа от единицы т-ра Х, представлено наклоном бюдж. линии. 

Равновесие потребителя

Оптимальный набор т-ров должен отвечать 2-м требованиям. Во 1-х , он должен нах-ся на бюдж. линии. Во 2-х опти набор т-ров должен предоставить потр. их наилучшее сочетание. Равн. потр. – это набор, максимизирующий  удовл. потребностей, лежит на персечении наивысшей из доступных кр. безразл. с БЛ.

Максимизация достигается тогда, когда пред. выгода  равна пред. издержкам. Пред. изд-ки  измеряются вел-ной углового коэффициента БЛ. Потр. максим. Полезность покупает 2 т-ра таким образом, что их пред. пол-ти  в расчете на ден. ед-цу23. Пр-во и его хар-ка на микроуровне

Процесс пр-ва р-ривается, как преобразование ресурсов с целью получения продуктов и услуг.  Фирма – это эк. ед-ца , которая стремится к макс приьыли использует фактор пр-ва для изг-ния и продажи продукции др. фирмам,гос-ву, домохоз-вам. В развитой рын. эк-ке фирмы классифицируют: по виду хоз.деятельности и хар-ру совершаемых операций (промышл,транспорт,страховые);  по правовому пол-нию: индивидуальные предприятия (полное тов-во, коммандитное тов-во), корпорации(ООО, АО); по хар-ру собств-ти: государств., частные, смешанные; по принадлежности к контролю: иностр., смешанные, национальные; по сфере деятельности действ. на нац. рынке и на международном; по типу конкурентной стратегии: виаленты , комутанты, патименты, эксплеренты.. Неокласич. модель р-ривает различные альтернативные цели фирмы: Макс прибыли, макс объема продаж, минимизация издержек, максимизация свободн

4. Формы пр. деят-ти. 

В развитых странах с рын. эк-кой ( 3 ф-мы ог-ции пр-ва: единоличное хоз-во, партнерство, корпорация. 

Единоличное хоз-во – 1 собств. принимает единоличные решения  и несет всю ответственность за дела фирмы. Пр-ва: полный контроль за ведением дел. Нед-ки: небольшая вел-на капитала, собств. несет полную отв-ть. 

Партнерство-2 или более предпринимателя принимают решения сообща и несут личную отв-ть. Все партнеры несут равную отв-ть за потери, убытки, долги. Сущ-ет партнерство с огран. отв-тью, когда совладельцы имеют право вложить капитал в опр-ных огран. рамках и не участвовать в управлении или соглашении от имени пр-тия. Медицина, страхование, брокерство, юриспруденция. 

Корпорация- предприниматель отделен от собственности и собственника, финансовая ответсвенность ограничена. Пр-ва: можно привлечь большой  капитал путем продажи акций; аукционеры не несут мат. отв-ти  по обязательствам фирмы, и в случае банкротства теряют ст-ть акции. Нед-ки: отсутствие возм-ти  всем владельцам управлять корпорацией, «двойное «обложение налогами.

ого времени равны.

 26. Понятие издержек пр-ва и их квалификация.

Пост. изд-ки, которые несет фирма в течении короткого периода своей деятельности, это часть общих денежных затрат, которые имеют место когда пр-во не осуществляется , т.е. их сумма  не зависит от изменения кол-ва произв. продукции. Изд-ки  связанные  с использованием машин, зданий, оборудования, арендой налогами. Квазипостояные, постоянные, если текущий выпуск пр-ции немного превышает 0. Переменные изд-ки ум-ся или ув-ся в зав-ти от ув-ния  кол-ва продукции. Затраты на сырье материалы. 

Выделяют затраты пр-ва и затраты упущенных возм-тей или альтернативные. Когда чел-к должен сделать выбор между редкими товарами. Общ-ные и индивидуальные изд-ки могут быть представлены 2-мя способами, т.е. как потери ресурсов затраченных на пр-во данной пр-ции и как потери пр-ции которую можно произвести за те же деньги. 1-й – бухгалтерский, 2-й  - экономический. Фактический расход факторов на изг-ние опр. кол-ва  продукции по ценам их приобретения(себестоимость).

Затраты в эк-ком смысле представляют собой ту сумму денег, которую можно получить при наиболее выгодном из всех возможных альтернативных способов. Различают явные и неявные затраты. Явные - сумма реальных расходов предприятия на оплату использованных в пр-ве ресурсов. Неявные – Оценка собств. ресурсов фирмы, которые нах-ся в ее распоряжении.
Для пр-ва 1-го и того же продукта  можно применить разные технологии и их выбор будет обусловлен, тем  при каком способе удается применить продукт с наименьшими затратами, т.к. процесс пр-ва можно характеризовать потреблением факторов пр-ва, т.о его объем вып-мой пр-ции  от использования определенного набора ресурсов наз-ют пр-ной ф-цией. Ресурсы хар-ся взаимодополняемостью (заменяемостью). Для хар-ки прцесса пр-ва применяют ряд понятий:

ТР - Общий продукт, кол-во продукции которое произведено при данном кол-ве ресурсов. В натуральном и в стоимостном – разные предприятия вып-ют разн. пр-цию.

АР – размер общего продукта в расчете на ед-цу данного ресурса.

МР – прирост общего продукта в рез-те увеличения данного ресурса на 1 доп . единицу.
27. Общие, средние, предельные изд-ки.

Вел-на издержек на пр-во продукции зав-т от  объема пр-ва, т.е. явл. его ф-цией с=f(Q). Разл. виды  затрат . выделяют:  ТС - общие, АС – средние, МС – предельные изд. ТС -  это совокупность фактических и неявных издержек, которые несет фирма в связи с пр-вом  переменных объемов пр-ва. Общие: переменные и постоянные. Средние или изд-ки на ед-цу пр-ции явл. частным от деления общих изд-к на число ед-ц блага. Средние: средние общие, ср. постоянные и ср. переменные изд-ки. МС – это затраты на пр-во доп. ед-цы продукции сверх того кол-ва, которое уже произведено. 

Изменение затрат в кор. периоде отражает действие з-на убывающей предельной произ-ти. В течении того времени, пока фирма может находить все необходимые ресурсы по постоянным ценам, изменение затрат в кор. периоде







