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Введение

Современный этап развития Республики Беларусь, характеризующийся осуществлением глубоких комплексных преобразований во всех сферах экономики, требует осознанных и целенаправленных активных действий по максимальной реализации экономического потенциала, заложенного в потребительской кооперации, что возможно путем обеспечения безубыточной ее работы, то есть возмещение расходов собственными доходами и обеспечение в определенных размерах прибыльности, рентабельности хозяйствования. В связи с этим вопросы, связанные с бухгалтерским учетом и анализом доходов и прибыли организации, и пути их совершенствования в данный период времени являются очень актуальными.

Целью дипломной работы является изучение бухгалтерского учета и анализа доходов и прибыли организации, пути их совершенствования в современных условиях хозяйствования.

Исходя из выше указанной цели, при написании дипломной работы стояли следующие задачи:

дать понятие доходам и прибыли организации в современных условиях развития экономики Республики Беларусь;

раскрыть механизм формирования конечного финансового результата отчетного периода;

определить цель, задачи и принципы бухгалтерского учета и анализа доходов и прибыли организации;

дать краткую экономическую характеристику объекта исследования;

рассмотреть методику бухгалтерского учета доходов и прибыли от реализации продукции, товаров, работ, услуг;

рассмотреть состав и методику бухгалтерского учета операционных и внереализационных доходов и расходов организации;

определить пути совершенствования бухгалтерского учета доходов и прибыли в условиях применения современных информационных технологий;

изучить информационное обеспечение и методику анализа доходов и прибыли организации;

провести анализ состава, структуры и динамики прибыли организации;

провести факторный анализ прибыли организации;

проанализировать рентабельность организации;

определить резервы роста и уровень безубыточности хозяйственной деятельности организации.

Объектом исследования дипломной работы являются результаты хозяйственной деятельности торговли Октябрьского райпо. Предметом исследования дипломной работы являются методики учета и анализа доходов и прибыли.

При написании дипломной работы использовались работы ведущих экономистов: Кравченко Л.И., Пономаренко П. Г., Русак Н. А., Савицкой Г. В., Федорова Г. В., Шеремета А. Д. и другие, а также современная экономическая литература, Законы Республики Беларусь, декреты и указы Президента Республики Беларусь, постановления Правительства Республики Беларусь, инструкции министерств и ведомств, основные формы статистической и бухгалтерской отчетности Октябрьского районного потребительского общества.

Для написания дипломной работы использовались цифровые данные по Октябрьскому райпо за 2003-2004 года.

В ходе исследования использовались общенаучные методы познания (диалектика, анализ, синтез, индукция, дедукция, системность), а также приемы и способы бухгалтерского учета и экономического анализа (балансовый метод, наблюдение, сравнение, выборка, группировка, обследование).

Дипломная работа состоит из введения, трех глав, заключения, списка использованных источников и приложений.

Дипломная работа изложена на 93 страницах и содержит 22 таблицы и 19 приложений.

1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ УЧЕТА И АНАЛИЗА ДОХОДОВ И ПРИБЫЛИ ОРГАНИЗАЦИЙ ТОРГОВЛИ

1.1 Экономическая сущность и значение доходов и прибыли в организациях торговли

В рыночной экономике получение прибыли является конечной целью деятельности субъекта хозяйствования, поэтому она выступает в качестве движущей силы развития деятельности и вместе с этим служит основным источником собственных финансовых ресурсов у многих участников общественного производства. Все это определяет центральное место и многогранную роль прибыли в развитии рыночной экономики.

Прежде всего, в получении максимальной прибыли заинтересованы сами организации. Она гарантирует доход на вложенные ресурсы и одновременно с этим является источником финансирования затрат, связанных с развитием производства и социальной сферы. Заинтересованно в прибыли и государство, так как она в значительной части изымается в бюджет для финансирования общегосударственных расходов. Повышенный интерес к прибыли у коммерческих банков, различных финансовых институтов, акционеров и других держателей ценных бумаг. С ростом прибыли оживляется финансовый рынок и усиливается его роль в перераспределении средств, в повышении эффективности их использования. Все это свидетельствует о большой общественной значимости прибыли, которая определяет и ее большую роль в развитии рыночной экономики как на микро-, так и на макро- уровне [24,с.193].

Рост прибыли создает финансовую базу для самофинансирования, расширенного воспроизводства, решения проблем социальных и материальных потребностей трудового коллектива. За счет прибыли выполняется часть обязательств организации перед бюджетом, банками и другими организациями. Таким образом, показатели прибыли становятся важнейшими для оценки хозяйственной деятельности организации. Она характеризует степень ее деловой активность и финансового благополучия. По прибыли определяются уровень отдачи авансированных и потребленных средств.

Роль и значение прибыли определяется следующим:

Прибыль организации является главной целью предпринимательской деятельности. Основным побудительным мотивом осуществления любого вида хозяйственной деятельности (для ––вознаграждение на вложенный капитал, для менеджеров –– мерило успеха их деятельности, источник дополнительной заработной платы, для работников –– источник их материального стимулирования и поощрения);

Прибыль создает базу экономического развития государства в целом, так как является налогооблагаемой базой расчета налога на прибыль и местных налогов;

Прибыль является критерием эффективности конкретной операционной деятельности. Рост прибыли свидетельствует о степени проффессионализма подготовленности и инициативности проводимого менеджмента;

Прибыль –– основной внутренний источник формирования финансовых ресурсов организации, обеспечивающих ее развитие. Повышение прибыли влечет за собой увеличение собственных источников финансирования, что снижает потребность организации в кредитах и займах;

Прибыль является главным источником возрастания рыночной стоимости организации. Рост прибыли и ее капитализация способствует повышению стоимости чистых активов, что влечет к повышению рыночной стоимости организации при ее продаже, слиянии, поглощении и др;

Прибыль – является основным источником удовлетворения социальных потребностей общества. Социальная роль прибыли проявляется в том, что средства, перечисляемые в бюджет в форме налогов из прибыли служат источником реализации социальных программ;

Прибыль является защитным механизмом, предохраняющим организацию от угрозы банкротства. Прибыльная организация имеет больше шансов выхода из кризисного состояния при высоком потенциале генерирования прибыли. За счет капитализации полученной прибыли увеличивается доля высоколиквидных активов, повышается доля собственных средств.

В экономической литературе признается статическая и динамическая трактовка финансового результата. При статической трактовке под прибылью понимают результат приращения чистых активов организации, т.е. прибыль представляет собой разницу между остатком собственных средств на конец и начало отчетного периода [26,с.226].

При динамической трактовке прибыль представляет собой разницу между полученными доходами и понесенными расходами в отчетном периоде. Динамическая трактовка прибыли наиболее традиционная.

В бухгалтерском учете выделяют следующие виды прибыли:

прибыль от реализации;

прибыль от операционных доходов и расходов;

прибыль от вненеализационных доходов и расходов;

прибыль за отчетный период;

прибыль к распределению.

Прибыль от реализации рассчитывается как разница между выручкой от реализации товаров (за минусом НДС и иных обязательных платежей), себестоимости реализованных товаров, управленческих расходов и расходов на реализацию.

Прибыль от операционных доходов и расходов рассчитывается как разница между операционными доходами и операционными расходами.

Прибыль от вненеализационных доходов и расходов рассчитывается как разница между вненеализационными доходами и вненеализационными расходами, плюс сумма источников собственных средств направленная на покрытие убытков.

Прибыль за отчетный период рассчитывается как сумма прибыль от реализации, прибыль от операционных доходов и расходов, и прибыль от вненеализационных доходов и расходов.

Прибыль к распределению рассчитывается как разница между прибылью за отчетный период, налогами и сборами, производимыми из прибыли, расходами и платежами из прибыли, суммой льгот по налогу на прибыль.

Для понимания прибыли необходимо дать определение доходов и расходов организации [24,с.227].

Под доходами организаций понимается увеличение экономических выгод в результате поступления денежных средств, другого имущества и погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала.

С экономической точки зрения доходами считается любое поступление средств в распоряжении организации, а расходом - любое их выбытие их распоряжении организации.

Согласно Инструкции «Доходы организации» №181 от 26.12.2003г., под доходами понимают экономические выгоды, полученные в денежной или натуральной форме. При этом экономическая выгода определяется как возможность имущества способствовать притоку денежных средств или иных активов в организацию [6].

Согласно Инструкции «Расходы организации» №182 от 26.12.2003г., под расходами понимают уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов (денежных средств, иного имущества) и (или) возникновение обязательств, приводящее к уменьшению собственных источников средств [7].

Как известно, доходы и расходы организаций в зависимости от их характер, условия получения и направления деятельности подразделяются на:

доходы и расходы от обычных видов деятельности;

прочие доходы и расходы;

Доходами и расходами от обычных видов деятельности являются хозяйственные операции организации по реализации товаров, которые совершаются постоянно, являются предметом ее деятельности и обеспечивают ей устойчивые доходы и расходы. Доходами от торговой деятельности является выручка от реализации товаров, под которой понимают полученные или подлежащие получению средства от реализации товаров. Виды деятельности регламентируются Уставом организации [24,с.230].

К прочим доходам и расходам относятся: операционные, внереализационные а так же чрезвычайные доходы и расходы.

Операционными доходами и расходами являются доходы и расходы от совершения отдельных операций, не относящихся к видам деятельности организации. К операционным относятся доходы и расходы: от предоставления за плату активов организации; от предоставления за плату прав на объекты интеллектуальной собственности; от участия в уставных фондах других организаций; от продажи основных средств и иных активов; прибыль, полученная от совместной деятельности; проценты за предоставление в пользование денежных средств организации, в том числе и проценты, полученные от банков за использование денежных средств организации, находящихся на счетах в банках. Данные доходы и расходы квалифицируются как операционные, если совершаемые операции не относятся к виду деятельности [24,с.231].

Внереализационными доходами и расходами организации являются доходы и расходы от совершения фактов хозяйственной жизни, которые не связанны с ее хозяйственной деятельностью, а скорее являются отклонением от нее. Внереализационными доходами организации считают полученные штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров; суммы списанной кредиторской и депонентской задолженности, по которой истек срок исковой давности; курсовые разницы; суммы дооценки активов и другие доходы. Внереализационными расходами считают штрафы, пени и неустойки, уплаченные при нарушении условий договоров; возмещение причиненных организацией убытков; суммы списанной дебиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности, курсовые разницы; расходы, связанные с благотворительной деятельностью, проведением социально – культурных мероприятий и другие расходы.

Чрезвычайные доходы и расходы –– это непредвиденные приобретения и потери организации. Они возникают вследствие наступления чрезвычайных обстоятельств––стихийного бедствия, пожара, аварии [24,с.232]. В Республике Беларусь данные доходы и расходы входят в состав внереализационных доходов и расходов.

С позиции бухгалтерского учета получаемый доход приводит к росту источников собственных средств, а произведенные расходы обуславливают их уменьшение. Доходы и расходы, являются фактами хозяйственной жизни, участвуют в формировании конечного финансового результата организации, который определяется бухгалтером после их оценки и выполнения необходимых расчетных процедур. Таким образом, формирование в бухгалтерском учете показателя конечного финансового результата деятельности организации (прибыль или убыток) предполагает надежную оценку доходов и расходов отчетного периода и их сопоставление.

Следовательно, получение организацией доходов предполагает увеличение ее экономической выгоды в результате поступления активов и (или) уменьшения ее обязательств, приводящих к росту активов, а понесенные расходы – уменьшение экономической выгоды в результате выбытия активов и (или) возникновения обязательств.

Рост прибыли создает финансовую базу для самофинансирования, расширенного воспроизводства, решения проблем социального и морального поощрения персонала. Прибыль также является основным источником формирования доходов бюджета и погашения кредиторами и инвесторами.

Таким образом, прибыль является важнейшим параметром результативности и деловых качеств организации, ее надежности как партнера.

1.2 Цель, задачи и принципы бухгалтерского учета и анализа доходов и прибыли организации

Доходы и прибыль являются важнейшим объектом бухгалтерского учета и анализа. Они входят в перечень отчетных показателей контролируемых со стороны государственных органов и вышестоящих кооперативных организаций. Поэтому вопросы организации и методики учета и анализа прибыли и доходов являются ключевыми при формировании учетной политики хозяйствующего субъекта [31,с.232].

Требования, предъявляемые к бухгалтерскому учету и анализу прибыли, определяют его цели:

контроль, за доходами и расходами в организации;

своевременное формирование данных, необходимых для составления расчетов по налогам, отчислениям и сборам, начисленным на доходы и прибыль, и принятия оперативных управленческих решений;

Перед бухгалтерским учетом прибыли и доходов стоят следующие задачи:

своевременное и полное отражение прибыли и доходов организации;

правильность определения и учета финансовых результатов в целом по организации и по ее структурным подразделениям;

контроль законности и целесообразности произведенных расходов, а также соблюдения установленных лимитов потребления и норм расходования ресурсов;

контроль правильности применения торговых надбавок, наценок, а также формирования цен на товары, сырье и продукцию собственного производства;

правильность разграничения доходов и расходов по отчетным периодам

своевременность и точность исчисления налогов и сборов, уплачиваемых в бюджет и во внебюджетные фонды, соблюдение действующего порядка исчисления налогов и изыскание возможностей их оптимизации;

выявление и мобилизация резервов роста доходов и прибыли, минимизация расходов, предупреждение производственных потерь и убытков;

правильность определения в учете распределения прибыли и контроль за эффективностью ее использования [31,с.232].

Перед анализом прибыли и доходов также стоят свои задачи:

оценка степени выполнения плана по прибыли от реализации товаров и валовой прибыли;

анализ и оценка уровня и динамики показателей прибыли;

систематический контроль за выполнением планов реализации продукции и получения прибыли;

определения влияния как объективных, так и субъективных факторов на объем реализации продукции;

анализ финансовых результатов от прочей реализации, внереализационной и финансовой деятельности;

оценить динамику показателей рентабельности, характеризующих финансовую эффективность работы организации;

оценить уровень безубыточности работы организации;

выявление резервов увеличения объема реализации, суммы прибыли и рентабельности хозяйственной деятельности организации [32,с.260].

В учете и анализе доходов и финансовых результатов придерживаются следующих принципов:

Адекватность полученных доходов и понесенных для их получения расходов.

Этот принцип предполагает соответствие понесенных расходов доходам, полученным от реализации товаров, работ и оказания услуг. Реализуется он путем составления расчетов, распределения издержек обращения и торговых надбавок между реализованными товарами и остатками товаров на конец месяца; установление номенклатуры текущих затрат и расходов, связанных с извлечением доходов и относимых на издержки обращения. При определении финансового результата сопоставляются полученные доходы и расходы по реализации товаров относящихся к одному и тому же отчетному периоду и обеспечившее формирование прибыли отчетного периода. С этой целью в учете производят разграничение доходов и расходов по отчетным периодам формирования финансовых результатов.

Реальность финансового результата.

Данный принцип предполагает отражение в балансе нетто прибыли суммы нераспределенной прибыли. Устанавливают ее вычитанием из прибыли отчетного года суммы использованной прибыли. Процедура формирования нераспределенной прибыли на конец отчетного года именуется реформацией финансово-результатных счетов.

В случае завершения финансового года с убытком в процессе реформации финансово-результатных счетов его сумму увеличивают на сумму использованной прибыли и устанавливают совокупный убыток. Убыток возникает и в случае превышения суммы использованной прибыли над величиной балансовой прибыли. Непокрытый убыток вычитается из итога пассива бухгалтерского баланса. В течение года на счетах формируются данные о суммах полученной валовой прибыли и использованной прибыли. По его окончанию бухгалтер проводит процедуру реформации финансово-результатных счетов. Заключается она в трансформации суммы, использованной в течение года прибыли на счет для учета прибыли отчетного года и формирования реального финансового результата на конец отчетного года [21,с.158].

Оценка реализованных товаров по себестоимости.

Этот принцип предполагает отражение в бухгалтерском учете реализованных товаров и иных активов по фактической себестоимости. В себестоимость реализованных товаров включают их стоимость по покупным ценам, а так же расходы по их приобретению и продаже, включая налоги и неналоговые сборы, начисленные с валового дохода от их реализации. В бухгалтерском учете финансовый результат от реализации товаров определяется вычитанием из полученной торговой выручки стоимости проданных товаров по покупным ценам, издержек обращения, а так же налогов и сборов, начисляемых на выручку и валовой доход от реализации.

Определение момента реализации.

В бухгалтерском учете реализацию товаров отражают: по оплате расчетных документов покупателями; по моменту отпуска товаров и перехода прав собственности на них покупателям.

Метод определения выручки от реализации товаров отражается в приказе об учетной политике организации и остается неизменным в течении года.

Принципы учета финансовых результатов организации реализуется через ее учетную политику. Следуя им, главный бухгалтер организует учет доходов и затрат по видам реализации, структурным подразделениям и в целом по организации.

Таким образом, можно сделать выводы, что финансовым результатом деятельности субъекта хозяйствования за отчетный период может быть прибыль или убыток. Доходы и прибыль являются важнейшим объектом бухгалтерского учета. Поэтому вопросы организации и методики бухгалтерского учета и анализа доходов и прибыли являются ключевыми при формировании учетной политики хозяйствующего субъекта и формирования учета доходов и прибыли базируются целях, задачах и принципах учета.

1.3 Краткая экономическая характеристика Октябрьского райпо Гомельского ОПС

Октябрьское районное потребительское общество, в дальнейшем именуемое Общество, добровольное объединение граждан на территории Октябрьского района создано 01.07.1992г. в соответствии с решением Собрания уполномоченных территориальному признаку на основе объединения его членами, в дальнейшем именуемые пайщиками, имущественных паевых взносов для торговой, заготовительной, производственной и иной деятельности в целях удовлетворения материальных и иных потребностей его членов.

Общество создано на основании решения Октябрьского райисполкома от 01.06.2000г. №14 в результате реорганизации в виде присоединения к нему следующих субъектов хозяйствования: объединение предприятий общественного питания, коопзаготпрома, комбината кооперативной промышленности.

Октябрьское районное потребительское общество является юридическим лицом, некоммерческой организацией, создаваемой в форме потребительского кооператива, имеет самостоятельный баланс, расчетный и иные счета в учреждениях банка, печать гербовая с его полным наименованием, штампы. Общество в праве использовать на печати изображение торгового знака Белорусского республиканского союза потребительских обществ.

В своей деятельности Общество руководствуется законодательством Республики Беларусь, положениями, действующими в потребительской кооперации, Уставом.

Общество создано на неопределенный срок и на добровольной основе входит в Гомельский областной союз потребительских обществ с сохранением своей хозяйственной самостоятельности и статуса юридического лица.

Основными целями Общества являются наиболее полное удовлетворение материальных и иных потребностей пайщиков и обслуживаемого населения и защита их экономических интересов.

Основными задачами Общества являются:

создание предприятий розничной и оптовой торговли, общественного питания для обеспечения членов Общества и населения товарами народного потребления;

закупка у граждан и юридических лиц сельскохозяйственной продукции и сырья, изделий и продукции личных подсобных хозяйств и промыслов, дикорастущих плодов, ягод и грибов, лекарственно - технического сырья, вторичных материальных ресурсов, других видов продукции и сырья;

производство и реализация пищевых продуктов, непродовольственных товаров, продукции производственно – технического назначения;

оказание платных услуг населению;

организация рынков и совершенствование их деятельности;

владение и пользование землей и другими природными ресурсами в установленном законом порядке;

организация работы по вовлечению населения в члены Общества;

Общество обеспечивает эффективное ведение кооперативного хозяйства, сохранность кооперативной собственности, внедрение достижений научно – технического прогресса и передового опыта, изучение состояния рынка товаров, работ и услуг, платежеспособного спроса населения, разрешает вопросы социального развития, подготовки и переподготовки кадров.

Общество осуществляет следующие виды экономической деятельности:

оптовая и розничная торговля;

производство пищевых продуктов и напитков;

строительство;

услуги рынка;

охранная деятельность;

заготовка (закупка) сельскохозяйственной продукции;

эксплуатация производств и объектов, на которых возможно образование взрывоопасных средств (автозаправочные станции);

транспортировка опасных грузов (кислород, окись углерода, краски, масла, растворители, нефтепродукты) автомобильным транспортом;

эксплуатация объектов с вредными и образующими взрывоопасную среду веществами (аммиачные холодильные установки);

контроль радиоактивного загрязнения природной среды, продуктов питания, предметов домашнего обихода;

Общество осуществляет и другие виды хозяйственной деятельности, не запрещенные действующим законодательством Республики Беларусь.

Виды деятельности, требующие специальных разрешений (лицензий) осуществляются Обществом после получения соответствующих разрешений (лицензий) в установленном порядке.

В соответствии с уставными целями и задачами, Общество обладает следующими правомочиями:

владеть, пользоваться и распоряжаться своим имуществом, в том числе денежными средствами, в соответствии с целями и задачами деятельности Общества;

создавать унитарные учреждения и организации, структурные подразделения;

создавать фонды, предусмотренные законодательством Республики Беларусь, ведомственными нормативными актами, Уставом;

осуществлять внешнеэкономическую деятельность, не запрещенную законодательством Республики Беларусь, направленную на удовлетворение потребностей пайщиков постольку, поскольку это служит достижениям целей, ради которых оно создано;

заключать договоры контракты, совершать сделки, приобретать имущественные и не имущественные права;

пользоваться кредитами белорусских и иностранных банков;

обжаловать в судебном порядке акты органов местного самоуправления, действия их должностных лиц, нарушающих права потребительского общества;

добровольно объединяться в союзы, а также выходить из них;

осуществлять подбор, расстановку и воспитание кадров;

самостоятельно определять форму оплаты труда, меры социальной защиты пайщиков и работников;

составлять бухгалтерскую и статистическую отчетность, действующую в системе потребительской кооперации и предоставлять ее в соответствующие органы;

осуществлять иные права юридического лица, необходимые для достижения целей;

Основой экономической деятельности Общества является его имущество, которое принадлежит ему на праве собственности как юридическому лицу.

Источниками образования имущества являются: паевые взносы, доходы от предпринимательской деятельности Общества и созданных им предприятий, организаций, структурных подразделений; имущество, поступившее Обществу в его собственность; доходы, полученные от размещения в банках его собственных средств, ценных бумаг; средств, полученных из других источников, не запрещенных законодательством Республики Беларусь.

Объектами права собственности Общества являются имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, сырье и материалы, деньги, ценные бумаги и иное имущество производственного, потребительского, социального и иного назначения, продукты интеллектуального и творческого труда.

Основными принципами ведения Обществом экономической деятельности являются: безубыточность Общества, демократичность управления, принцип добросовестного исполнения обязательств, персональная ответственность Председателя правления и членов правления за результаты финансово - хозяйственной деятельности Общества, финансовая и хозяйственная дисциплина, как во внутрихозяйственной деятельности, так и в отношении с другими организациями Республики Беларусь, обязательное информирование пайщиков правлением Общества о результатах финансово – хозяйственной деятельности Общества.

Имущество Общества не распределяется по долям между пайщиками и работающими по трудовому соглашению в потребительской кооперации гражданами.

Общество формирует систему планов, включающих в себя основные направления развития, долгосрочные, среднесрочные прогнозы, программы и планы социально – экономического развития.

Общество несет ответственность по своим обязательствам всем принадлежащим ему имуществом и как член союза, несет субсидиарную ответственность по его обязательствам в размере и порядке, предусмотренными учредительными документами союза. Не допускается отвлечение имущества Общества на цели, не связанные с его уставной деятельностью.

Общество осуществляет меры по улучшению условий труда, быта, отдыха, охране и укреплению здоровья членов Общества, строит как непосредственно, так и на долевом участии, жилые дома и другие объекты социально - культурного назначения; содействует обеспечению занятости пайщиков и работников потребительской кооперации; проводит среди пайщиков и работников потребительской кооперации культурно – массовую и воспитательную работу, содействует развитию художественной самодеятельности, физической культуры и спорта.

На основании данных бухгалтерской и статистической отчетности проанализируем показатели деятельности торговой организации (табл.1.1).

Таблица 1.1

Показатели деятельности Октябрьского райпо за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение (+;-)
	Темп роста (снижения),%

	1
	2
	3
	4
	5

	1.Выручка от реализации в действующих ценах:
	
	
	
	

	1.1.В розничной торговле, млн.р.
	8632
	11785
	3153
	136,53

	1.2.В общественном питании, млн.р.
	1525
	2365
	840
	155,08

	1.3.В заготовительной отрасли, млн.р.
	627
	646
	19
	103,03

	2.Выручка от реализации в сопоставимых ценах:
	
	
	
	

	2.1.В розничной торговле, млн.р.
	8632
	10030
	1398
	116,20

	2.2.В общественном питании, млн.р.
	1525
	2013
	488
	132

	2.3.В заготовительной отрасли, млн.р.
	627
	550
	-77
	87,82

	Валовая прибыль:
	
	
	
	

	3.1. В розничной торговле, млн.р.
	1337
	1883
	546
	140,84

	3.2. В общественном питании, млн.р.
	427
	603
	176
	141,22

	3.3В заготовительной отрасли, млн.р.
	131
	194
	63
	148,09

	4.Уровень валовой прибыли:
	
	
	
	

	4.1.Розничной торговли, %
	15,49
	15,98
	0,49
	-

	4.2.Общественного питания, %
	28,0
	25,50
	-2,5
	-

	4.3.Заготовительной отрасли, %
	20,57
	30,03
	9,46
	-

	5.Расходы на реализацию товаров:
	
	
	
	

	5.1.В розничной торговле, млн.р.
	1477
	1834
	357
	124,17

	5.2.В общественном питании, млн.р.
	401
	559
	158
	139,4

	5.3.В заготовительной отрасли, млн.р.
	149
	172
	23
	115,44

	6.Уровень расходов на реализацию товаров:
	
	
	
	

	6.1.Розничной торговли, %
	17,11
	15,56
	1,55
	-

	6.2.Общественного питания, %
	26,30
	23,64
	-2,66
	-

	6.3.Заготовительной отрасли, %
	23,76
	26,63
	2,87
	-

	7.Прибыль (убыток) от реализации:
	
	
	
	

	7.1.В розничной торговле, млн.р.
	-141
	49
	190
	-

	7.2.В общественном питании, млн.р.
	4
	44
	40
	1100

	7.3.В заготовительной отрасли, млн.р.
	-6
	22
	28
	-

	8.Уровень прибыли (убытка) от реализации:
	
	
	
	

	8.1.В розничной торговле, %
	-1,63
	0,42
	2,05
	-

	8.2.В общественном питании, %
	0,26
	1,86
	1,6
	-


	8.3.В заготовительной отрасли, %
	-0,96
	3,41
	4,37
	-

	9.Прибыль (убыток) от операционных доходов и расходов, млн.р.
	79
	24
	-55
	30,38

	10. Прибыль от внереализационных доходов и расходов, млн.р.
	25
	29
	4
	116

	11. Прибыль (убыток) за отчетный период, млн.р.
	42
	262
	220
	623,81


На основании данных изложенных в таблице можно сделать следующие выводы. Положительным является то, что в 2004 году была получена прибыль от реализации в розничной торговле 149 млн.р., в общественном питании 44 млн.р., в заготовительной деятельности 22 млн.р., увеличилась прибыль от внереализационных доходов и расходов на 16%, что в сумме составляет 4 млн.р., увеличилась прибыль за отчетный период на 523,81%, что в сумме составляет 220 млн.р. Отрицательным является то, что в 2004 году увеличились расходы на реализацию товаров в розничной торговле на 356 млн.р., в общественном питании на 158 млн.р., в заготовительной деятельности на 23 млн.р.
Исходя из данных бухгалтерского баланса проведем анализ структуры и динамики активов (табл. 1.2).

Таблица 1.2

Структура и динамика активов Октябрьского райпо за 2004г.

	Показатели
	На 01.01.2004г.
	На 01.01.2005г.
	Отклонение (+;-)
	Темп роста (снижения), %

	
	сумма млн.р.
	удельный вес %
	сумма млн.р.
	удельный вес %
	сумма млн.р.
	удельный вес %
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1.Внеоборотные активы
	3005
	63,77
	3625
	63,31
	620
	-0,46
	120,61

	2.Оборотные активы, всего
	1707
	36,23
	2101
	36,69
	394
	0,46
	123,08

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.Запасы и затраты
	286
	6,07
	394
	6,87
	108
	0,8
	137,76

	2.2.Налоги по приобретенным ценностям
	188
	3,99
	150
	2,62
	-38
	-1,37
	79,79

	2.3.Готовая продукция и товары
	846
	17,95


	1116
	19,49
	270
	1,54
	131,92

	2.4.Товары отгруженные
	73
	1,55
	124
	2,17
	51
	0,62
	169,86

	2.5.Дебиторская задолженность
	211
	4,48
	218
	3,81
	7
	-0,67
	103,32

	2.6.Финансовые вложения
	11
	0,23
	13
	0,23
	2
	-
	118,18

	2.7.Денежные средства
	91
	1,94
	84
	1,47
	-7
	-0,47
	92,31

	2.8.Прочие оборотные активы
	1
	0,021
	2
	0,03
	1
	0,009
	200

	Итого
	4712
	100
	5726
	100
	1014
	-
	121,52


По данным таблицы 1.2 можно сделать выводы о том, что в 2004 году в райпо наблюдается рост внеоборотных активов на 20,61 %, что в сумме составляет 620 млн.р. Наибольший удельный вес в балансе организации занимают внеоборотные активы 63,77% на начало 2004 года и 63,31% на конец 2004 года.

В составе оборотных активов наибольший удельный вес занимает готовая продукция и товары. На конец 2004 года их доля увеличилась по сравнению с данными на начало 2004 года с 17,95% до 19,49%, что в сумме составило 270 млн.р. Наименьший удельный вес в составе оборотных активов занимают прочие оборотные активы. На конец 2004 года наблюдался рост с 0,021% до 0,03%, что в сумме составило 1 млн.р.

На основании данных таблицы 1.3 проведем анализ динамики и структуры источников формирования активов.

Из таблицы 1.3 следует, что наибольший удельный вес в пассиве баланса занимают собственные источники финансирования 64,67% на конец 2004 года и 63,22% на начало 2004 года. Негативным моментом для организации является то, что наибольший удельный вес в составе расчетов организации занимает кредиторская задолженность, которая возросла с 25,72% на начало 2004 года до 27,75 на конец 2004 года.

Таблица 1.3

Структура и динамика источников формирования активов Октябрьского райпо за 2004г.

	Показатели
	На 01.01.2004г.
	На 01.01.2005г.
	Отклонение (+;-)
	Темп роста (снижения), %

	
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1.Собственные источники финансирования
	2979
	63,22
	3703
	64,67
	724
	1,45
	124,3

	2.Расчеты, всего
	1733
	36,78
	2023
	35,33
	290
	-1,45
	116,74

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.Краткосрочные кредиты и займы
	521
	11,06
	411
	7,18
	-110
	-3,88
	80,27

	2.2.Долгосрочные кредиты и займы
	-
	
	23
	0,40
	23
	0,40
	-

	2.3.Кредиторская задолженность
	1212
	25,72
	1589
	27,75
	377
	2,03
	131,11

	2.4.Прочие виды обязательств
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого
	4712
	100,00
	5726
	100,00
	1014
	-
	121,52


На основании данных представленных в таблице 1.4 мы можем провести анализ структуры и динамики источников формирования оборотных активов Октябрьского райпо.

Таблица 1.4

Структура и динамика источников формирования оборотных активов Октябрьского райпо за 2004г.

	Показатели
	На 01.01.2004г.
	На 01.01.2005г.
	Отклонение (+;-)
	Темп роста (снижения), %

	1
	2
	4
	6
	8

	1.Оборотные активы, всего, млн.р.
	1707
	2101
	394
	123,08

	В том числе сформированные за счет:
	
	
	
	

	1.1.Краткосрочных кредитов и займов, млн.р.
	521
	411
	-110
	78,89

	1.2.Кредиторской задолженности и прочих видов обязательств, млн.р.
	1212
	1589
	377
	131,11

	1.3.Собственных источников, млн.р.
	-26
	101
	127
	-


Как видно из таблицы 1.4 на конец 2004 года по сравнению с данными на начало 2004 года оборотные активы увеличились на 23,08%, что в сумме составило 394 млн.р. На конец 2004 года оборотные активы на 101 млн.р. были сформированы за счет собственных источников финансирования, что положительно характеризует деятельность райпо.

На основании данных таблицы 1.5 проведем анализ показателей ликвидности и платежеспособности.

Таблица 1.5

Сведения о ликвидности и платежеспособности Октябрьского райпо за 2004г.

	Показатели
	На 01.01.2004г.
	На 01.01.2005г.
	Отклонение (+;-) или темп роста (снижения), %

	1
	2
	3
	4

	1.Оборотные активы, млн.р.
	1707
	2101
	123,08

	2.Денежные средства и краткосрочные финансовые вложения, млн.р.
	91
	84
	92,31

	3.Краткосрочная дебиторская задолженность, млн.р.
	-
	-
	-

	4.Краткосрочные обязательства, млн.р.
	1733
	2000
	115,41

	5.Просроченная кредиторская задолженность, млн.р.
	-
	-
	-

	6.Собственные оборотные средства, млн.р.
	-26
	101
	-

	7.Показатели ликвидности:
	
	
	

	7.1.Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,0525
	0,042
	-0,0105

	7.2.Коэффициент промежуточной ликвидности
	0,0525
	0,042
	-0,0105

	7.3.Коэффициент текущей ликвидности
	0,9850
	1,0505
	0,0655


Как мы видим, из таблицы 1.5 на конец 2004 года по сравнению с данными на начало 2004 года произошло увеличение оборотных активов на 23,08% или на 394 млн.р. Коэффициент текущей ликвидности больше единицы, что свидетельствует о достаточности оборотных активов для полного погашения краткосрочных обязательств. Коэффициент абсолютной ликвидности свидетельствует о том, что за счет денежных средств на 01.01.2004года организация имела возможность погасить 5,25% краткосрочных обязательств, а на 01.01.2005 года 4.2%.

На основании данных таблицы 1.6 проведем анализ показателей финансовой независимости.

Таблица 1.6

Сведения о динамике показателей финансовой независимости Октябрьского райпо за 2004г.

	Показатели
	На 01.01.2004г.
	На 01.01.2005г.
	Отклонение (+;-) или темп роста (снижения), %

	1
	2
	3
	4

	1.Совокупные активы, млн.р.
	4712
	5726
	121,52

	2.Источники собственных средств, млн.р.
	2979
	3703
	124,30

	3.Источники заемных и привлеченных средств, млн.р.
	1733
	2023
	116,73

	4.Собственные оборотные средства, млн.р.
	-26
	101
	127

	5.Просроченная кредиторская задолженность, млн.р.
	-
	-
	-

	6.Показатели финансовой независимости:
	
	
	

	6.1.Коэффициент автономии
	0,6322
	0,6467
	0,0145

	6.2.Коэффициент финансовой зависимости
	0,3678
	0,3533
	-0,0145

	6.3.Коэффициент финансового левериджа
	0,5817
	0,5463
	-0,0354

	6.4.Коэффициент маневренности собственных средств
	-0,0087
	0,0273
	0,036


По данным, представленным в таблице 1.6, мы можем отметить, что в 2004 году в организации на 21,52% увеличились совокупные активы, что в сумме составило 1014 млн.р. Также на 24,3% увеличились остатки собственных средств, а на 16,73% увеличились остатки заемных и привлеченных средств. Коэффициент финансовой зависимости свидетельствует о том, что на конец 2004 года увеличилось долевое участие собственных источников финансирования в формировании активов с 63,2% до 64,7%. Коэффициент финансового левериджа свидетельствует о снижении суммы заемных и привлеченных средств на 1 рубль собственности с 0,5 р. до 0,55 р. Следовательно, в Октябрьском райпо наблюдается тенденция повышения финансовой независимости организации, увеличение степени участия собственных средств в формировании совокупных и оборотных активов.

На основании данных таблицы 1.7 рассмотрим деловую активность организации.

Таблица 1.7

Сведения о динамике показателей деловой активности Октябрьского райпо за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение (+;-) или темп роста (снижения), %

	1
	2
	3
	4

	1.Средняя стоимость оборотных активов, всего, млн.р.
	1583
	1904
	120,28

	В том числе:
	
	
	

	1.1.Материальные оборотные активы, млн. р.
	1301
	1588,5
	122,10

	1.2.Дебиторская задолженность, млн.р.
	206
	214,5
	104,13

	2.Средняя величина кредиторской задолженности , млн.р.
	1133,5
	1400,5
	123,56

	3.Выручка от реализации товаров, продукции , работ , услуг , млн.р.
	10290
	14900
	144,80

	4.Себестоимость реализованных товаров , продукции , работ , услуг, млн.р.
	8287
	12073
	145,69

	5.Оборачиваемость в днях:
	
	
	

	5.1.Оборотных активов
	55,0
	46,0
	-9

	5.2. Материальных оборотных активов
	56,5
	47,4
	-9,1

	5.3.Дебиторской задолженности
	7,2
	5,2
	-2

	5.4.Кредиторской задолженности
	49,2
	41,8
	-7,4

	5.5.Продолжительность операционного цикла
	63,7
	52,6
	-11,1


На основании таблицы 1.7 можно сделать выводы, что в 2004 году по сравнению с 2003 годом оборачиваемость оборотных активов ускорилась на 9 дней; оборачиваемость материальных оборотных активов ускорилась на 9,1 дней и составила47,4 дня. Оборачиваемость дебиторской задолженности ускорилась на 2 дня; оборачиваемость кредиторской задолженности ускорилась на 7,4 дней и составила 41,8 дней. Ускорение средств в обороте с 55 дней до 46 дней позволило высвободить средств на 372,5 млн.р. Это снижает потребность Октябрьского райпо в дополнительном привлечении внешних источников финансирования и приводит к уменьшению расходов организации.

2. БУХГАЛТЕРСКИЙ УЧЕТ ДОХОДОВ И ПРИБЫЛИ ОРГАНИЗАЦИИ, ПУТИ ЕГО СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ

2.1 Бухгалтерский учет доходов и прибыли от реализации товаров в розничной торговле

Реализацией считается передача на возмездной основе материальных ценностей, выполнение работ и оказание услуг с целью извлечения дохода. Реализационными доходами признаются поступления средств от продажи товаров, продукции, работ и услуг, которые приводят к приросту активов организации или к снижению обязательств. Доходы, полученные или подлежащие получению от реализации товаров, продукции, работ или услуг по отпускным ценам или тарифам в соответствии с договором, определяются как выручка от продажи. По международным стандартам финансовой отчетности выручкой признаются все доходы от реализации товаров, продукции, работ и услуг независимо от того, является ли продажа основным видом деятельности или нет. В Республике Беларусь реализационные доходы признаются выручкой только в части систематически извлекаемых доходов от видов деятельности. Поступления от несистематических продаж материальных ценностей признаются операционными доходами [31,с.261].

При определении прибыли отчетного периода от реализации товаров бухгалтер проводит сопоставление полученных доходов (выручки) и расходов, понесенных организацией для извлечения реализационных доходов.

Источником прибыли от реализации товаров является торговая надбавка, включаемая в их продажную цену. Торговая надбавка (скидка с розничной цены) в стоимости реализованных товаров в бухгалтерском учете квалифицируется как валовая прибыль (маржа). Она представляет собой разницу между стоимостью реализованных товаров по продажным ценам (без налога на добавленную стоимость, налога с продаж) и их стоимостью по покупным ценам. Валовая прибыль предназначена для покрытия расходов на реализацию товаров (кроме стоимости приобретения товаров) и образования прибыли торговой организации.

В нормативно – правовых актах Республики Беларусь торговая надбавка, приходящаяся на реализованные товары, называется валовым доходом. Такое название данной учетной категории нельзя признать правильным исходя из определения доходов, данного в МСФО. Учетная категория «валовая прибыль» признанна МСФО и наиболее полно отражает сущность данного объекта учета [31,с.263].

Сумма валовой прибыли от продажи товаров в организациях торговли зависит от объема полученной выручки и от уровня торговой надбавки (торговой скидки). В розничной торговле применяют кассовый способ учета (признания) выручки от реализации товаров. Торговой выручкой считают поступления денег от продажи товаров в кассу организации или на ее счет в банке, а также стоимость товаров, проданных в кредит, реализованных по безналичному расчету и в порядке осуществления товарообменных операций, израсходованных для коллективного потребления. В организациях потребительской кооперации, осуществляющих торговлю, выручка от реализации товаров учитывают (признают) по моменту их отпуска покупателям, предъявления расчетных документов к оплате и перехода прав собственности на имущество к покупателю. Райпо и унитарные предприятия могут предусматривать в учетной политике отражение реализации товаров и по мере оплаты расчетных документов покупателем. Методика отражения операций по реализации товаров на счетах бухгалтерского учета и исчисления валовой прибыли зависит от вида учетной цены на товары и принятого метода определения выручки. В организациях торговли валовая прибыль определяется путем вычитания из полученной выручки суммы начисленного налога на добавленную стоимость налога с продаж и стоимости проданных товаров по покупным (учетным) ценам. По товарам, на которые установлены розничные цены, ежемесячно составляется расчет распределения торговых надбавок, скидок на остаток товаров и на реализованные товары по методу среднего процента. При автоматизированной обработке учетной информации торговую надбавку, скидку на реализованные товары можно рассчитывать по каждой товарной позиции методом прямого счета. Торговые надбавки, скидки, приходящиеся на реализованные товары, списываются в дебет счета 90 «Реализация» с кредита счета 42 «Торговая наценка» сторнировочной записью. После этой учетной записи по дебету счета 90 «Реализация» будет отражена фактическая себестоимость проданных товаров по покупным ценам.

В организациях розничной торговли товары учитывают по розничным ценам, включающим торговую надбавку, а также налог на добавленную стоимость, налог с продаж. Торговые надбавки учитываются по видам деятельности на счете 42 «Торговая наценка», субсчете 3 «Торговая надбавка (скидка) по товарам в розничной торговле». Торговые надбавки, приходящиеся на реализованные товары, определяются по расчету и списываются сторнировочной записью в дебет счета 90 «Реализация», субсчет 2 «Реализация товаров в розничной торговле» с кредита счета 42 «Торговая наценка», на соответствующие субсчета. В Октябрьском райпо для расчета суммы реализованной торговой надбавки (скидки, наценки) и торговой надбавки (скидки, наценки) на остаток товаров используется расчет «Реализованной торговой надбавки (скидки, наценки)» (приложение ).

Так, исходя из расчета, торговая наценка (скидка, надбавка) на остаток товаров рассчитывается как: сальдо по счету 41 «Товары» на конец месяца умножить на средний процент торговой наценки (скидки, надбавки) и разделить на 100% . Сумма реализованной торговой наценки (скидки, надбавки) рассчитывается как: предварительное сальдо на конец месяца по счету 42 «Торговая наценка» субсчет 1 «Торговая надбавка (скидка)» минус торговая наценка (скидка, надбавка) на остаток товаров.

Налог на добавленную стоимость, с продаж и на услуги включаются в розничную цену товаров в момент их поступления и учитываются на синтетическом счете 42 «Торговая наценка», на соответствующих субсчетах: 7 «Налог на добавленную стоимость в цене товаров», 8 «Налог с продаж», 9 «Налог на услуги».

Суммы налогов на добавленную стоимость и с продаж (налога на услуги), подлежащие уплате в бюджет, определяют умножением полученной выручки от реализации товаров на расчетную ставку по каждому виду налогов. Налоги на добавленную стоимость и с продаж (на услуги), приходящиеся на реализованные товары, списываются сторнировочной проводкой по дебету счета 90 «Реализация продукции (работ, услуг)» с кредита счета 42 «Торговая наценка», субсчетов 7 «Налог на добавленную стоимость», 8 «Налог с продаж», 9 «Налог на услуги». Одновременно отражают и начисление налога на продажу (сбор на услуги) по дебету счета 90 «Реализация» и кредиту счета 68 «Расчеты по налогам и сборам». После проведения в учете корректировок будет определена фактическая себестоимость реализованных товаров, включаемая в расходы отчетного периода.

В организациях учитывающих выручку от реализации по моменту отпуска товаров покупателям, валовую прибыль от продаж определяют как разницу между стоимостью реализованной продукции по отпускным ценам без налога на добавленную стоимость и налога с продаж ее стоимостью по покупным ценам.

Для обобщения данных о выручке и расходах по реализации товаров применяют счет 90 «Реализация». Данный счет используется для сопоставления доходов (выручки) и расходов, признаваемых в процессе учета реализации товаров, работ, услуг, а также для определения прибыли (убытка) по видам хозяйственной деятельности.

Рабочим планом счетов бухгалтерского учета финансово – хозяйственной деятельности организаций потребительской кооперации Республики Беларусь к счету 90 «Реализация» рекомендуется открывать следующие субсчета:

«Реализация товаров в оптовой торговле»

«Реализация товаров в розничной торговле»

«Реализация продукции и товаров в общественном питании»

«Реализация товаров заготовок»

«Реализация продукции производства»

«Реализация услуг автотранспорта»

«Реализация работ и услуг прочих отраслей»

По дебету счета 90 «Реализация» организации торговли отражают:

стоимость реализованных товаров;

списанные по расчетам торговые надбавки (скидки) и наценки на проданные товары;

налоги, начисленные с выручки от реализации товаров;

Также по дебету счета 90 «Реализация» организации торговли отражали отчисления на пополнения собственных оборотных средств, производимые организациями торговли и общественного питания в размере 6% от валовой прибыли, но с 15 мая 2005 года данный вид отчислений от валовой прибыли не производится [2,с.23].

По кредиту счета 90 «Реализация» торговые организации отражают:

выручку от реализации включая косвенные налоги, поступившую в кассу или на счет в банке , в случае учета реализации отпущенных товаров по моменту их оплаты покупателями;

выручку от продажи товаров населению в кредит или отпуска товаров своим работникам в счет погашения задолженности по заработной плате; [31,с.267].

полученные комиссионные вознаграждения от реализации товаров, взятых по договору комиссии или консигнации;

другие суммы, включаемые в выручку от реализации товаров.

Рассмотрим корреспонденцию бухгалтерских счетов по реализации товаров, представленную в таблице 2.1.

В Октябрьском райпо операции по реализации товаров обрабатываются бухгалтерами в соответствии с приведенной корреспонденцией. Это связанно с тем, что в своей практической деятельности работники бухгалтерии руководствуются статьями таких периодических изданий как: «Главный бухгалтер», «Налоговый вестник», «Бухгалтерский учет и анализ». Вместе с тем есть и свои недочеты, так в некоторых документах записи произведены простым карандашом, в бухгалтерии часто используются приспособленные формы документов, а не те которые установлены.

Таблица 2.1

Корреспонденция счетов бухгалтерского учета реализации товаров

	Содержание операций
	Корреспонденция счетов

	
	Дебет
	Кредит

	Сдана выручка от реализации товаров:
	
	

	в кассу торгового объекта (организации)
	50
	90-2

	в кассу обслуживающего отделения банка, инкассатору для зачисления на счет в банке, кроме последнего рабочего дня месяца
	51,66-1
	90-2,50

	в почтовое отделение связи, в кассу сберегательного банка, а также в обслуживающий банк и инкассатору банка в последний рабочий день месяца
	57-1
	90-2,50

	Принятые в оплату за товары расчетные чеки, полученные от покупателей
	57-1
	90-2

	Из выручки объектов розничной торговли:
	
	

	выплачена заработная плата работникам
	70
	50

	оплачено торговое место на рынке:
	
	

	стоимость услуг
	44-2
	90-2,71

	налог на добавленную стоимость на услуги
	18-3
	90-2,71

	Списана стоимость реализованных товаров по учетным ценам
	90-2
	41-2

	Списаны торговые надбавки и скидки на реализованные товары
	90-2
	42-3

	Списан налог на добавленную стоимость на реализованные товары
	90-2
	42-7

	Списан налог с продаж на реализованные товары
	90-2
	42-8

	Начислен налог на добавленную стоимость и налог с продаж с выручки от реализации товаров
	90-2
	68-2

	Списаны расходы на реализацию товаров в розничной торговле
	90-2
	44-2

	Отражен финансовый результат от реализации товаров в розничной торговле:
	
	

	прибыль
	90-2
	99

	убыток
	99
	90-2


Аналитический учет доходов и расходов по счету 90 «Реализация» организуется в книге № К-39 или в машинограммае по видам продаж. В отчетах материально ответственных лиц (товарно–денежный отчет) предусмотрен специальный раздел для обобщения информации о реализации товаров.

В Октябрьском райпо аналитический учет доходов и расходов по счету 90 «Реализация» не автоматизирован, и организуется в книге № К-39. Данная книга имеет дебетовую и кредитовую часть. В дебетовой части книги № К-39 отражаются расходы, связанные с реализацией продукции, а в кредитовой части отражают доходы от реализации (приложение ).

Так как в Республике Беларусь применяется единая система бухгалтерского учета, то можно отметить несоответствие ведения в Октябрьском райпо аналитических регистров № К-39. Это сводится к тому, что в книге № К-39 вместо открытия аналитических статей для учета доходов и расходов открываются счета.

2.2 Состав и бухгалтерский учет операционных и внереализационных доходов и расходов организации розничной торговли

Операционными доходами и расходами являются доходы и расходы от отдельных операций, не относящихся к видам деятельности организации. Для обобщения информации об операционных доходах и расходах отчетного периода предназначен счет 91 «Операционные доходы и расходы». Операционными доходами и расходами для целей бухгалтерского учета и составления бухгалтерской отчетности являются:

доходы и расходы, связанные с продажей и прочим выбытием (ликвидацией, списанием, безвозмездной передачей) принадлежащих организации основных средств, нематериальных активов, производственных запасов, валютных ценностей, ценных бумаг и иных активов;

доходы и расходы (включая амортизационные отчисления),связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации, когда это не является предметом ее деятельности;

доходы и расходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и иные виды интеллектуальной собственности (если это не является предметом деятельности организации);

доходы (проценты) и расходы от участия в уставных фондах других организаций, а также доходы (проценты) по ценным бумагам (когда это не является предметом деятельности организации);

доходы и расходы от участия организации в совместной деятельности по договору простого товарищества;

доходы и расходы по операциям с тарой;

доходы (проценты), полученные за предоставление во временное пользование денежных средств организации, а также проценты за использование банком денежных средств, находящихся на счете организации в данном банке;

расходы (проценты), начисленные организацией после принятия к учету товарно–материальных ценностей, приобретенных за счет долгосрочных и краткосрочных кредитов и займов, а также проценты по иным долгосрочным и краткосрочным кредитам и займам (кроме кредитов и займов, полученных на приобретение основных средств и нематериальных активов);

расходы организации по содержанию производственных мощностей и объектов, находящихся на консервации в соответствии с законодательством;

расходы организации по содержанию мобилизационных мощностей и объектов гражданской обороны;

расходы, связанные с аннулированием производственных заказов (договоров), прекращением производства, не давшего продукцию;

отчисления в резервы под снижение стоимости материальных ценностей, под обесценение вложений в ценные бумаги, по сомнительным долгам по расчетам с другими организациями, а также отдельными лицами в соответствии с законодательством;

прочие доходы и расходы, признаваемые операционными [6,c.19];

Операционные доходы отражаются в бухгалтерском учете в соответствии с установленным порядком их признания. Доходы организации от продажи материальных ценностей, от предоставления имущества за плату в аренду, от предоставления за плату прав на объекты интеллектуальной и промышленной собственности, от участия в других организациях признаются в таком же порядке, как и выручка организации от видов деятельности. Другие виды доходов признаются по мере их возникновения в соответствии с учетной политикой организации. Отражение операционных доходов происходит по кредиту счета 91 «Операционные доходы и расходы» в корреспонденции с дебетом счетов по учету денежных средств, расчетов и других счетов.

По дебету счета 91 «Операционные доходы и расходы» в течение отчетного года отражают:

остаточную стоимость активов, по которым начислялась амортизация, и фактическую себестоимость других активов, списываемых организацией в корреспонденции с кредитом счетов по учету соответствующих активов;

расходы, связанные с продажей, списанием и прочим выбытием основных средств, производственных запасов, нематериальных активов, валютных ценностей, ценных бумаг, финансовых вложений и иных активов, в корреспонденции с кредитом счетов учета затрат, расчетов и денежных средств;

налог на добавленную стоимость начисленный от реализации основных средств, нематериальных активов и прочих активов; в

прочие расходы, признаваемые операционными, в корреспонденции с кредитом счетов учета имущества, денежных средств, резервов, расчетов [6,с.20];

Рабочим планом счетов бухгалтерского учета финансово – хозяйственной деятельности организаций потребительской кооперации Республики Беларусь предусмотрено открытие счета 91 «Операционные доходы и расходы» субсчетов 1 «Операционные доходы и расходы, включаемые в налогооблагаемую прибыль» и 2 «Операционные доходы и расходы, не включаемые в налогооблагаемую прибыль». Сальдо операционных доходов и расходов в конце месяца списывают на счет 99 «Прибыли и убытки».

Корреспонденцию счетов по учету операционных доходов и расходов рассмотрим в таблице 2.2.

Аналитический учет по счету 91 «Операционные доходы и расходы» ведется по каждому их виду. Построение аналитического учета операционных доходов и расходов должно обеспечивать возможность выявления финансового результата по каждой операции. В потребительской кооперации учет операционных доходов и расходов ведут в книге № К-39 или в соответствующих машинограммах [31,с.275].

Таблица 2.2

Корреспонденция счетов бухгалтерского учета операционных доходов и расходов

	Содержание операций
	Корреспонденция счетов

	
	Дебет
	Кредит

	Списаны объекты основных средств в следствии их
	
	

	реализации , ликвидации и прочего выбытия:
	
	

	первоначальная стоимость
	01-3
	01-1

	начисленная амортизация
	02
	01-3

	Списана недоамортизированная стоимость основных средств, выбывших вследствие их ликвидации, реализации
	91
	01-3

	Учтены расходы по демонтажу и ликвидации объектов:
	
	

	заработная плата
	91
	70

	налоги и отчисления, начисляемые от фонда заработной платы
	91
	68,69,76

	стоимость услуг сторонних организаций (без налога на добавленную стоимость)
	91
	76-8

	налог на добавленную стоимость в части оказанных услуг
	18-3
	76-8

	Оприходованы материалы, полученные от разборки объектов
	10-1
	91

	Отражена выручка от ликвидации основных средств:
	
	

	по оплате расчетных документов
	51
	91

	по моменту передачи объектов
	62
	91

	Начислен налог на добавленную стоимость с выручки от реализации основных средств и других операционных расходов
	91
	68

	Получены проценты за использование банком денежных средств
	51,76
	91

	Списана стоимость реализованных активов
	91
	10-1

	Учтены доходы от предоставления за плату во временное пользование активов организации
	51,76
	91

	Получены доходы от совместной деятельности по договору простого товарищества
	51,76
	91

	Получены доходы от предоставления за плату прав на объект интеллектуальной собственности
	51,76
	91

	Начислена амортизация по основным средствам, переданным в аренду и временно не используемым
	91
	02

	Списано сальдо операционных доходов и расходов:
	
	

	прибыль
	91
	99

	убыток
	99
	91


В Октябрьском райпо учет операционных доходов и расходов не автоматизирован и ведется в книге № К – 39 .Данная книга состоит из дебетовой и кредитовой части. В дебетовой части книги № К-39 отражаются операционные расходы возникающие у организации в процессе деятельности по месяцам. В кредитовой части книги № К-39 отражаются операционные доходы организации (приложение ).

Внереализационными доходами и расходами являются доходы и расходы, возникающие из фактов хозяйственной жизни, не связанных с предпринимательской деятельностью организации. Данные доходы и расходы признаются в соответствии с учетной политикой организации или по моменту совершения фактов, обусловивших их появление.

Учет внереализационных доходов ведется на счете 92 «Внереализационные доходы и расходы». На этом счете систематизируются данные о внереализационных доходах и расходах, а также доходах и расходах, возникших в результате наступления чрезвычайных событий. По дебету данного счета отражаются возникшие в отчетном периоде внереализационные расходы, а по кредиту – внереализационные доходы. Сальдированием доходов и расходов от внереализационных фактов хозяйственной жизни является финансовый результат [6,с.22].

Рабочим планом счетов финансово – хозяйственной деятельности организаций потребительской кооперации Республики Беларусь предусмотрено открытие к этому счету двух субсчетов: 1 «Внереализационные доходы и расходы, включаемые в налогооблагаемую прибыль» и 2 «Внереализационные доходы и расходы, не включаемые в налогооблагаемую прибыль». Таким образом, в бухгалтерском учете производится систематизация внереализационных доходов и расходов исходя из особенностей их налогообложения.

К внереализационным доходам относятся:

штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров полученные, присужденные судом или признанные организацией – должником, начисленные в момент их признания или получения;

стоимость безвозмездно полученных основных средств и других амортизируемых активов, в том числе полученных в качестве целевого финансирования; их стоимость признается в качестве внереализационных доходов по мере начисления амортизации в сумме амортизационных отчислений;

средства целевого финансирования, первоначально учтенные в качестве доходов будущих периодов, в периоды признания расходов, на финансирование которых они предоставлены;

стоимость имущества, оказавшегося в излишке по результатам инвентаризации;

поступления в возмещение причиненных организации убытков;

прибыль и убытки прошлых лет, выявленные в отчетном году;

списываемая кредиторская задолженность, по которой истек срок исковой давности;

положительные курсовые разницы, возникающие при переоценке имущества и обязательств;

суммовые разницы, возникающие в связи с погашением дебиторской и кредиторской задолженности, номинированной в иностранной валюте;

доходы в связи с возникшими чрезвычайными обстоятельствами;

суммы, взысканные с должностных лиц в возмещение нанесенного ущерба;

разница между ценой взыскания и ценой приобретения недостающих активов, зачисляемых после погашения недостачи материально ответственных лиц;

прочие доходы от операций, непосредственно не связанных с производством и реализацией товаров, продукции, работ, услуг и иного имущества, признаваемые внереализационными;

К внереализационным расходам относятся:

штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, уплаченные или признанные организацией к уплате;

суммы дебиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности, других долгов, нереальных для взыскания, списываемых на внереализационные расходы организаций в размере ранее отраженной в учете задолженности;

перечисления в возмещение убытков, причиненных другими организациями;

сумма недостач, потерь и порч ценностей, списываемых на увеличение внереализационных расходов в соответствии с законодательством;

расходы, связанные с рассмотрением дел в судах;

не компенсируемые виновниками потери потери от простоев по внешним причинам ;

убытки по операциям с тарой;

убытки по операциям прошлых лет, выявленные или востребованные в отчетном году;

потери и расходы в связи с возникшими чрезвычайными обстоятельствами (стихийное бедствие, пожар, авария);

налог на добавленную стоимость, начисленный от внереализационных доходов в соответствии с законодательством;

убытки от недостач (хищений), виновники которых не установлены либо судом отказано в иске;

перечисление средств (взносов, выплат) и передача имущества, выполнение работ, оказание услуг, связанных с благотворительной деятельностью;

расходы на осуществление спортивных, оздоровительных мероприятий, отдыха, развлечений, мероприятий культурно – просветительского характера, оказание шефской и социальной помощи и расходы на иные аналогичные мероприятия, если учетной политикой или уставом организации не предусмотрено резервирование распределяемой прибыли на эти цели;

расходы обслуживающих производств и хозяйств;

другие расходы и потери, непосредственно не связанные с производством и реализацией продукции и иного имущества, признаваемые внереализационными [31,с.278].

Корреспонденция счетов учета внереализационных доходов и расходов представлена в таблице 2.3.

Следует отметить, что в Октябрьском райпо бухгалтерские проводки по учету операционных и внереализационных доходов и расходов практически аналогични тем, что представлены в таблицах 2.2 и 2.3. В корреспонденции счетов существуют лишь незначительные отличия которые сводятся к закреплению и использованию различных субсчетов.

Таблица 2.3

Корреспонденция счетов бухгалтерского учета внереализационных доходов и расходов

	Содержание операций
	Корреспонденция счетов

	
	Дебет
	Кредит

	Получены (признанны) штрафы, пени, неустойки
	51,76
	92

	Признанны внереализационными доходами ранее отложенные доходы:
	
	

	по внеоборотным активам, полученным безвозмездно, в сумме начисленной амортизации
	98-2
	92

	по иным безвозмездно полученным материальным ценностям и списанным на счета учета затрат


	98-2
	92

	по денежным средствам, полученным безвозмездно и в порядке целевого финансирования текущих расходов, в периоды признания таких расходов
	98-2
	92

	разница между ценой взыскания и ценой приобретения товаров после погашения недостачи виновным лицом
	98-4
	92

	суммы выявленных недостач прошлых лет, погашенные в отчетном году
	98-2
	92

	Списана кредиторская задолженность по которой истек срок исковой давности
	60,76
	92

	Оприходованы излишки ценностей, выявленные при инвентаризации
	01,10,41
	92

	Отражена сумма дооценки товаров в розничной торговле
	41-2
	92

	Получены внутрихозяйственные отчисления на содержание аппарата управления
	51,76
	92

	Поступили средства в возмещение причиненного организации убытка
	51,70
	92

	Уплаченные (признанные) штрафы, пени и неустойки за нарушение хозяйственных договоров
	92
	51,76

	Уплаченные расходы, связанные с рассмотрением дел в судах
	92
	76,51

	Списана дебиторская задолженность в связи с истечением срока исковой давности
	92
	62,76

	Учтены убытки прошлых лет, возникшие по причине занижения затрат, выявленных по результатам проверок
	92
	02,05,10

	Списаны некомпенсированные потери:
	
	

	от стихийных бедствий и чрезвычайных ситуаций
	92
	76,01

	от хищений и краж, по которым виновники не установлены или дела прекращены следствием
	92
	76

	от порчи ценностей, при отсутствии виновных лиц
	92
	94-1

	Списаны в убыток недостачи неплатежеспособного должника
	92
	73-2

	Перечислены средства в возмещение убытка, причиненного другой организации
	92
	51

	Начислен налог на добавленную стоимость от внереализационных доходов в соответствии с законодательством
	92
	68

	Списаны расходы обслуживающих хозяйств по оказанию работникам организации спортивно - оздоровительных, культурно – просветительских услуг
	92
	29

	Перечислены средства на благотворительные цели, на проведение спортивных, оздоровительных и других аналогичных мероприятий
	92
	51,76


Ежемесячно по счету 92 «Внереализационные доходы и расходы» сопоставляются доходы и расходы и определяется их сальдо за отчетный месяц. Это сальдо ежемесячно списывается со счета 92 «Внереализационные доходы и расходы» на счет 99 «Прибыли и убытки». Прибыль от внереализационных фактов хозяйственной жизни списывается в кредит счета 99 «Прибыли и убытки» с дебета счета 92 «Внереализационные доходы и расходы». Убыток от внереализационных фактов хозяйственной жизни списывается с использованием тех же счетов, что и при отражении прибыли, с той лишь разницей, что в учетной записи меняются местами дебетуемый и кредитуемый счета [31,с.281].

Аналитический учет по счету 92 «Внереализационные доходы и расходы» ведется по каждому их виду. В Октябрьском райпо, аналитический учет по счету 92 «Внереализационные доходы и расходы» ведут в книге №К-39. В дебетовой части записываются все внереализационные расходы возникающие в райпо в течение месяца. В кредитовой части книги №К-39 находят отражение внереализационные доходы полученные на протяжении всего месяца (приложение ). Также как и по счету 90 «Реализация» по счетам 91 «Операционные доходы и расходы» и 92 «Внереализационные доходы и расходы» ведение аналитических регистров отличается от единой системы учета. В книге № К-39 также вместо аналитических статей открываются счета для учета доходов и расходов. Что менее наглядно и не дает возможности увидеть какие доходы подлежат налогообложению, а какие нет.

2.3 Бухгалтерская отчетность о прибылях и убытках, порядок ее составления и использования в процессе управления деятельностью организации

В состав бухгалтерской отчетности для организаций всех форм собственности, кроме бухгалтерского баланса, входят отчет о прибылях и убытках, отчет о движении источников собственных средств, отчет о движении денежных средств, приложение к бухгалтерскому балансу, отчет о движении целевых средств и пояснительная записка.

Отчет о прибылях и убытках составляется организацией по итогам работы за год (квартал). В отчете приводятся данные отчетного периода и за аналогичный период прошлого года. Данные о доходах, расходах и финансовых результатах формируются нарастающим итогом с начала года до отчетной даты. Порядок представления данных в отчете зависит от принятого порядка признания организацией доходов, от характера деятельности организации, размера и условий их получения. Систематизация информации о расходах организации в отчете о прибылях и убытках осуществляется в зависимости от интересов ее пользователей для целей:

составления бухгалтерской отчетности и формирования бухгалтерской прибыли – в соответствии с Типовым планом счетов бухгалтерского учета и Основными положениями по составу затрат, включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг);

налогообложения и составления налоговой декларации – данные приводятся с учетом ограничения отдельных видов расходов в соответствии с законодательством Республики Беларусь;

По статье «Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг (строка 010) показывается выручка от реализации готовой продукции, товаров, работ, услуг, учитываемая по кредиту счета 90 «Реализация» в корреспонденции с дебетом счетов учета денежных средств, расчетов и др.

По статье «Налоги включаемые в выручку от реализации товаров, продукции, работ, услуг» (строка 020), показываются налоги, начисленные в соответствии с законодательством и отраженные по дебету счета 90 «Реализация» в корреспонденции с кредитом счета 68 «Расчеты по налогам и сборам».

По статье «Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акциза и аналогичных обязательных платежей)» (строка 030) показывается выручка от реализации готовой продукции, товаров, работ, услуг, учитываемая по кредиту счета 90 «Реализация», за вычетом налогов начисляемых по дебету счета 90 «Реализация», для определения финансовых результатов от реализации.

Если в соответствии с законодательством организация получает бюджетные субсидии на покрытие убытков от реализации товаров, продукции, работ, услуг, реализованным по ценам ниже понесенных расходов на их изготовление (оказание), то указанные суммы субсидий показываются по строке 031.

По статье «Себестоимость реализованных товаров, продукции, работ, услуг» (строка 040) отражаются организацией занятой в торговой, снабженческой, сбытовой деятельности и общественном питании, - покупная стоимость реализованных товаров;

При определении себестоимости реализованной продукции, работ, услуг, отражаемой по строке 040 – руководствуются Основными положениями по составу затрат, включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг), с учетом требований по ограничению отдельных видов расходов в соответствии с законодательством Республики Беларусь.

Если организация использует для учета затрат на производство счет 40 «Выпуск продукции, работ, услуг», сумма превышения фактической себестоимости выпущенной из производства продукции, сданных работ и оказанных услуг над нормативной (плановой) их себестоимостью, списанная в соответствии с установленным порядком в дебет счета 90 «Реализация», включается в данные этой статьи. Если фактическая производственная себестоимость ниже нормативной (плановой) себестоимости, сумма отклонения списывается в уменьшение значения по этой статье.

В случае признания организацией в соответствии с установленным порядком управленческих расходов полностью в себестоимости проданных товаров, продукции, работ, услуг в качестве расходов по видам деятельности по данной статье отражаются затраты на производство проданных продукции , работ, услуг без учета общепроизводственных расходов. Общепроизводственные расходы при этом отражаются по статье «Управленческие расходы».

Затраты, связанные со сбытом продукции, а также издержки обращения в данные этой статьи не включаются, а отражаются по статье «Расходы на реализацию» Отчета о прибылях и убытках.

По статьям «Расходы на реализацию» (строка 060) отражаются:

организацией, занятой производством продукции, выполнением работ и оказанием услуг, - расхода по сбыту, учитываемые на счете 44 «Расходы на реализацию» и относящиеся к реализованной продукции, работам, услугам;

организацией, занятой в торговой, снабженческой, сбытовой и иной посреднической деятельности, - издержки обращения, учитываемые на счете 44 «Расходы на реализацию» и приходящееся на реализованные товары.

В разделе II «Операционные доходы и расходы» раскрывается информация о суммах полученных доходов и соответствующих им расходов, оказывающих существенное влияние на финансовые результаты деятельности организации за отчетный период. По статьям данного раздела отражается информация о реализации основных средств и прочих активов, о выбытии имущества, о вкладах организации в уставные фонды других организаций, о доходах от операций с ценными бумагами, доходах и расходах от совместной деятельности, о сдаче имущества в аренду. В составе прочих операционных доходов и расходов отражаются операции по продаже и конверсии иностранной валюты, по созданию и восстановлению в соответствии с законодательством резервов, суммы от дооценки и уценки материальных ценностей и др. доходы, причитающиеся по указанным операциям, и расходы, связанные с получением этих доходов, показываются по соответствующим строкам развернуто.

В случае выбытия амортизируемого имущества по строке «Операционные расходы» показывается недоамортизированная стоимость выбывающих основных средств или нематериальных активов. Информация об операционных расходах приводится в соответствии с требованиями по их отражению для целей бухгалтерской отчетности и для целей налогообложения.

По статьям раздела III «Внереализационные доходы и расходы» показываются результаты от внереализационных доходов и расходов.

В составе внереализационных доходов и расходов показываются доходы и расходы, приведенные в Инструкции по применению Типового плана счетов бухгалтерского учета к счету 92 «Внереализационные доходы и расходы» с учетом требований, установленных Инструкцией по бухгалтерскому учету «Доходы организации». По статьям «Налоги и сборы, производимые из прибыли» показываются отраженные в бухгалтерском учете суммы налогов на прибыль (доход), налога на недвижимость, транспортного сбора и другие налоги и сборы, исчисленные организацией за счет прибыли и учтенные на счете 99 «Прибыли и убытки».

По статьям «Прибыль (убыток) от реализации», «Прибыль (убыток) от операционных доходов и расходов», «Прибыль (убыток) внереализационных доходов и расходов» и «Прибыль (убыток) за отчетный период» показывается прибыль организации за отчетный период как с учетом нормирования отдельных видов расходов, так и без учета ограничений. При заполнении выше указанных строк сумма убытка заполняется со знаком минус.

По статье «Прибыль (убыток) к распределению» (строка 240) показывается сумма образовавшегося на отчетную дату финансового результата, подлежащего налогообложению в соответствии с законодательством Республики Беларусь.

По статье «Прибыль (убыток) к распределению» показывается сумма чистой нераспределенной в соответствии с учредительными документами прибыли или непокрытого соответствующими источниками собственных средств убытка по данным регистров бухгалтерского учета.

В разделе «Расшифровка отдельных внереализационных доходов и расходов» Отчета о прибылях и убытках приводятся следующие данные:

о расходах на содержание и обслуживание производств и хозяйств;

о штрафах, пенях, неустойках по неисполнению хозяйственных договоров;

о списании дебиторских и кредиторских задолженностей;

о курсовых и суммовых разницах;

о благотворительной помощи;

о недостаче, потере и порче активов;

о доходах, потерях, расходах в связи с чрезвычайными обстоятельствами;

о прочих доходах и расходах.

Данные приводятся в целом по организации (по всем видам деятельности) без учета внутрихозяйственного оборота. К внутрихозяйственному обороту относятся затраты, связанные с передачей изделий, продукции, работ и услуг внутри организации для нужд собственного производства, обслуживающих хозяйств и др. Приравниваются к данному обороту затраты по браку, при простоях, возмещаемые виновными лицами, расходы, списанные в установленном порядке на финансовые результаты и собственные источники организации.

В процессе рассмотрения отчета о прибылях и убытках можно сделать некоторые предложения по совершенствованию донной формы. Поскольку в форме №2 есть расшифровка внереализационных доходов и доходов, то будет целесообразно более развернуто показать доходы и расходы по видам деятельности, то есть построчно привести результаты от всех видов деятельности (торговли, общественного питания, заготовительной деятельности, производства). Так же можно предложить привести в форме №2 «Отчет о прибылях и убытках» более детальную расшифровку операционных доходов и расходов.

2.4 Пути совершенствования бухгалтерского учета доходов и прибыли в условиях применения современных информационных технологий

Изменения в хозяйственном механизме все более актуализирует проблему повышения эффективности деятельности субъектов хозяйствования. Соответственно возрастает роль контрольно – аналитических функций учета. С одной стороны, возрастает необходимость углубления детализации данных по видам доходов и расходов, с другой организации учета доходов, расходов и финансовых результатов по структурным подразделениям организации. Применение вычислительной техники создает условие для реализации двух отмеченных направлений.

Основными целями комплекса автоматизированного учета финансовых результатов является обеспечение:

учет доходов и расходов по их видам в соответствии с применяемыми классификациями;

исчисление показателей, характеризующих нерациональное использование и потери всех видов ресурсов;

ретроспективного и перспективного анализа с помощью оптимизационных моделей.

В функциональном аспекте с некоторой долей условности можно выделить следующие задачи данного участка учета:

учет доходов по их видам и структурным подразделениям;

учет затрат по видам и статьям в соответствии с общепринятой классификацией, а также по структурным подразделениям;

формирование и распределение прибыли по организации;

обобщение данных синтетического учета доходов, расходов и финансовых результатов;

определение финансового результата на основе внутримашинной информации базы.

В информационном плане выделенные задачи тесно связанны между собой и задачами других комплексов системы автоматизированного бухгалтерского учета (АБУ). Комплекс задач «Учет финансовых результатов» использует данные производственных программ и их выполнение по товарообороту, издержкам и доходам, данные полученные в результате решения других функциональных задач АБУ, показатели справочных массивов, а также нормативные данные. В связи с этим решение данного комплекса задач предусматривает информационное отношение с задачами следующих функциональных комплексов подсистемы АБУ: учет товарных операций, учет денежных средств, учет расчетных и кредитных операций, учет расчетов с рабочими и служащими сводный учет и составленные отчетности. Причем связи с задачами всех комплексов, кроме последнего, являются входящими.

В организации учета финансовых результатов имеются свои специфические особенности, вытекающие из характера регистрации операций на этих счетах. Информация, отражаемая на счетах издержек обращения, доходов, прибылей и убытков формируется при решении других учетных задач. Следовательно, она является производной и неоднородной по характеру и времени отражения в регистрах. Разноска данных по этим счетам возможна лишь в условиях полного завершения учетных записей по другим синтетическим счетам и требует сложных дополнительных расчетов по определению величины торговых скидок, относимых к реализованным товарам.

Информация по учету финансовых результатов содержится в различных по своей форме и содержанию документах и регистрах: товарно – денежных и кассовых отчетах, выписках банка, ведомостях начисления амортизации основных средств, расчетах естественной убыли товаров, ведомостях расчетов отчислений в специальные фонды.

Автоматизированное решение рассматриваемого комплекса задач базируется на создании внутримашинной информационной базы, включающей сведения об остатках по соответствующим синтетическим счетам и объектам аналитического учета, а также об оборотах по этим счетам за определенный пользовательский период. Большая часть исходных данных, как уже отмечалось, формируется при решении смежных комплексов учетных задач и является производной. При наличии взаимосвязи учетных комплексов эта информация передается внутримашинным обменом. При автономной организации учета рассматриваемого комплекса возможна передача информации на машинных носителях. Ручной ввод информации и ее изолированная обработка целесообразна в виду трудоемкости и значительной степени дублирования в системе АБУ.

Информационное обеспечение охватывает совокупность нормативно - справочных сведений. Автоматизация учета доходов, издержек обращения, конечных финансовых результатов требует использования специальных кодов: статей издержек обращения, видов доходов, статей распределения доходов, видов расходов и потерь.

Код статей и видов доходов построен на основе порядкового метода кодирования и содержит обычно два знака.

Кроме справочников специальных учетных номенклатур, включающих справочники видов доходов и статей издержек обращения, в рассматриваемом комплексе задач используется справочник хозяйственных операций, структурных подразделений и справочник хозяйственных операций.

Выполнение технологической процедуры ввода информации осуществляется на основе обработке первичных документов. Ведение информационной базы включает операции регистрации и контроля первичных документов, обеспечения хранения информации. Важным моментом является организация рационального хранения и своевременного резервного копирования информации. Для сокращения времени обработки данных применяется нормативно - справочная информация, которая вводится один раз, а используется многократно.

Бухгалтерские проводки по финансово – расчетным операциям формируются на основе справочника типовых операций.

С помощью технологической процедуры вывода формируется результатная информация. Эта процедура включает операции формирования и контроля выводимых данных и получения выводной информации.

При выводе информации достигается автоматическое получение регистров синтетического и аналитического учета, контроль данных на экране, полностью исключает заполнение ведомостей ручным способом, повышается качество обработки информации.

Технологическая процедура «Закрытия отчетного периода» предназначена для завершения цикла работ в учетном периоде. Эта процедура выполняется после полного окончания работ за отчетный период. Программа устанавливает новый отчетный месяц, подготавливает отдельные хранимые массивы информации. Только после выполнения этой процедуры бухгалтер может считать, что он закончил расчетный период.

Так как рассматриваемый участок автоматизированного учета обеспечивается информацией при решении смежных комплексов, то технологический процесс обработки данных ограничивается обобщением учетной информации, ее корректировкой и выпиской результатных машинограмм.

Единственным выходным документом, требующем в его формировании участия пользователя, является «Расчет торговых наценок на остаток товаров и реализованных торговых наценок». Реквизиты данной машинограммы соответствуют формам расчетов, применяемых в различных отраслях товарного обращения при механизированном способе учета.

В различных проектах АБУ (1:С; АРМ; Галактика) предусмотрен различный перечень выходных машинограмм. Обязательными являются следующие выходные машинограммы:

Ведомость учета доходов по видам;

Ведомость учета финансовых результатов;

Ведомость синтетического учета по счетам 44 «Расходы на реализацию» и 99 «Прибыль и убытки»;

Оборотная ведомость по счету расходы будущих периодов.

В 1:С Бухгалтерия и АРМ бухгалтера основными выходными машинограммами являются следующие:

Оборотно-сальдовая ведомость по интересующим нас счетам;

Карточка интересующего нас счета;

Анализ интересующего нас счета.

3. АНАЛИЗ ДОХОДОВ И ПРИБЫЛИ ОРГАНИЗАЦИИ, ПУТИ ЕГО СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ

3.1 Информационное обеспечение и методика анализа доходов и прибыли организации

Проблема устранения убыточности хозяйственной деятельности и получения прибыли особо остро стоит для организаций торговли системы потребительской кооперации. Анализ доходов, расходов и прибыли дает возможность обосновать стратегические и тактические управленческие решения развития субъекта хозяйствования. Его цель установить неиспользованные возможности и резервы повышения эффективности хозяйственной деятельности организаций, укрепления их финансовой самостоятельности и устойчивости.

В процессе анализа доходов, расходов и конечного финансового результата последовательно решаются следующие задачи:

Оценивается степень выполнения плана прибыли;

Изучается состав, структура и динамика доходов, расходов и прибыли за отчетный период;

Оцениваются причины изменения доходов, расходов и прибыли;

Количественно измеряется влияние факторов изменения валовой прибыли и прибыли от реализации товаров;

Изучается динамика показателей рентабельности и устанавливаются причины их изменения;

Выявляются резервы роста доходов и прибыли, а также оптимизации расходов организации;

Определяются уровень безубыточности функционирования организации, запас ее финансовой прочности и объем продаж, обеспечивающий необходимую прибыль.

Основными источниками информации анализа доходов, расходов и конечного финансового результата являются бухгалтерский баланс, отчет о прибылях и убытках, отчет о расходах по реализации товаров, а также отчет о финансовых результатах. Кроме этого используются регистры аналитического учета по счетам 90, 91, 92, 99, 84.

В бухгалтерском балансе показаны остатки прибыли (убытка) отчетного периода в четвертом разделе "Доходы и расходы", а также нераспределенной прибыли (непокрытого убытка) в третьем разделе "Источники собственных средств".

В отчете о прибылях и убытках представлена информация за отчетный период и за аналогичный период прошлого года об источниках формирования прибыли к распределению. В нем содержатся данные о доходах и расходах по видам деятельности, об операционных и внереализационных доходах и расходах, а также прибыли (убытке) за отчетный период и налогах и сборах, взимаемых из прибыли. Преимущество новой формы отчета о прибылях и убытках состоит в том, что по ней можно оценить состав, структуру и динамику прибыли за отчетный период, выручки от реализации товаров, продукции, работ, услуг, операционных и внереализационных доходов и расходов.

Отчет о расходах по реализации товаров содержит информацию о составе расходов по видам деятельности (торговле, общественному питанию и заготовительной деятельности). Расходы по реализации товаров показаны по статьям, а также в пределах и сверх норм (лимитов). В отчете также имеется информация о сумме валовой прибыли (доходе) и прибыли от реализации товаров. В справке к отчету содержатся сведения об объемных показателях деятельности организаций сферы обращения (розничном, оптовом, заготовительном оборотах, обороте предприятий общественного питания), остатках товарно-материальных ценностей по видам деятельности.

Отчет о финансовых результатах (форма 5-ф) дает возможность оценить состав выручки от реализации продукции, товаров, работ, услуг в разрезе оплаченной покупателями денежными и неденежными (по товарообменным операциям, ценными бумагами, зачет взаимных требований) средствами. Кроме этого, в отчете представлена информация о количестве убыточных организаций, их удельном весе и сумме убытка по убыточным организациям. Это дает возможность осуществлять контроль за финансовыми результатами структурных подразделений.

На первоначальном этапе исследования доходов, расходов и конечного финансового результата проводится горизонтальный и вертикальный их анализ. С помощью горизонтального анализа оцениваются тенденции изменения расходов, доходов и прибыли (убытка) на основе расчета темпов изменения и отклонения.

Вертикальный анализ дает возможность оценить состав и структуру расходов, доходов и прибыли за отчетный период. При этом выявляется изменение в составе доходов, расходов и прибыли за отчетный период. Изучение структуры прибыли за отчетный период позволяет установить ее качество. Качество считается высоким, если наибольший удельный вес в прибыли за отчетный период занимает прибыль от реализации. И наоборот, качество считается низким, если наибольшее долевое участие в ней составляет прибыль от внереализационных доходов и расходов.

Основное внимание в процессе анализа финансовых результатов обращают на тенденции изменения прибыли от реализации продукции, товаров, работ, услуг. При этом устанавливают причины ее изменения посредством проведения ее факторного анализа.

Методика факторного анализа прибыли от реализации товаров в торговых организациях основана на следующем алгоритме ее расчета по формуле 3.1.
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где Пр –– прибыль от реализации товаров;

УВП –– уровень валовой прибыли (дохода), %;

УР –– уровень расходов по реализации товаров, %;

В –– выручка от реализации товаров.

Исходя из данной формулы, можно отметить, что основными факторами, влияющими на прибыль от реализации товаров, являются: выручка от реализации товаров, уровень валовой прибыли (дохода) и уровень расходов по реализации товаров. Влияние данных факторов оценивают с помощью приема абсолютных разниц.

Влияние выручки от реализации товаров определяют по следующей формуле 3.2:
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где [image: image3.wmf]Пв

D

 — изменение прибыли под влиянием прибыли;

[image: image4.wmf]В

D

–– отклонение выручки от реализации товаров в отчетном периоде по сравнению с базисным;

[image: image5.wmf]0

УПр

–– уровень прибыли от реализации товаров в базисном периоде.

Влияние уровня валовой прибыли (дохода) определяют по следующей формуле 3.3:
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где [image: image7.wmf]Пвп

D

 — изменение прибыли за счет влияния валовой прибыли;
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В

–– выручка от реализации товаров в отчетном периоде;
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D

–– отклонение уровня валовой прибыли (дохода) в отчетном периоде по сравнению с базисным.

Влияние уровня расходов по реализации товаров определяют по следующей формуле 3.4.
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где [image: image11.wmf]Пр

D

 – изменение прибыли за счет влияния расходов по реализации товаров;
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–– отклонение уровня расходов по реализации товаров в отчетном периоде по сравнению с базисным;

[image: image13.wmf]1

В

 – выручка отчетного периода.

Данная методика факторного анализа прибыли от реализации товаров считается традиционной и имеет существенный недостаток, связанный с тем, что не учитывает деление расходов по реализации товаров на условно-переменные и условно-постоянные. Согласно этой методике под влиянием выручки изменяются все расходы, связанные с реализацией товаров. В то время, как известно, что изменение выручки от реализации влечет за собой изменение только условно-переменных расходов. Следовательно, методика факторного анализа прибыли от реализации товаров должна основываться на следующей формуле 3.5:
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(3.5)

где [image: image15.wmf]Пр

 — прибыль от реализации товаров;

[image: image16.wmf]УВП

 — уровень валовой прибыли;

УРпер –– уровень условно-переменных расходов по реализации товаров, %;

[image: image17.wmf]пост

Р

å

–– сумма условно-постоянных расходов по реализации товаров.

Использование формулы 3.5 и способа цепной подстановки позволит детализировать влияние факторов на прибыль от реализации товаров, даст возможность получить более точные и объективные результаты анализа.

На заключительном этапе анализа прибыли от реализации товаров целесообразно определить объем продаж, обеспечивающий безубыточную работу организации, а также запас финансовой ее безопасности. Для этого используются следующие формулы:

для расчета уровня безубыточности торговой деятельности 3.6:
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(3.6)

где [image: image19.wmf]Убу

 — уровень безубыточности;

[image: image20.wmf]å

Рпост

 — сумма постоянных расходов;

[image: image21.wmf]УВП

 — уровень валовой прибыли;

[image: image22.wmf]УРпер

 — уровень переменных расходов.

для запаса финансовой безопасности 3.7:
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где [image: image24.wmf]ЗФП

 — запас финансовой прочности;

Вф–– фактическая выручка от реализации товаров;

Вб –– выручка, обеспечивающая уровень безубыточности торговой деятельности.

В процессе анализа финансовых результатов изучается динамика показателей рентабельности, которые характеризуют финансовую эффективность организации. При расчете показателей рентабельности прибыль сопоставляется с доходами, расходами и авансированными ресурсами организации. Сопоставление с расходами и ресурсами позволяет определить сумму прибыли, приходящуюся на один рубль использованных ресурсов или понесенных расходов. Сопоставление прибыли с доходами дает возможность оценить долю прибыли в сумме полученных доходов.

3.2 Анализ состава, структуры и динамики прибыли организации за отчетный период

Перевод организаций торговли на самофинансирование, полный хозяйственный расчет несколько изменил значимость показателя прибыли. Если раньше прибыль выступала главным источником средств для производственного и социального развития, то в новых условиях хозяйствования эти функции выполняют доходы организации. Показатель прибыли сохранил свою значимость как критерий оценки результатов работы, конечных финансовых результатов, так как в ней аккумулируются все доходы, расходы и убытки. По прибыли можно определить рентабельность хозяйствования, изучить эффективность деятельности торговых организаций. В потребительской кооперации показатель прибыль сохранил свою значимость и как источник стимулирования труда, производственного и социального развития организаций отрасли.

В процессе анализа необходимо изучить состав, структуру и динамику прибыли, измерить влияние внутренних и внешних факторов на ее размер.

Исходя из выше сказанного, можно проанализировать состав, структуру и динамику прибыли (убытка) от результатов деятельности Октябрьского райпо за 2003-2004года, (табл. 3.1)

Таблица 3.1

Состав, структура и динамика прибыли (убытка) Октябрьского райпо за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г.


	2004г.


	Отклонение(+;-)
	Темп роста (снижения), %

	1
	2
	3
	4
	5

	1.Выручка от реализации товаров, продукции, работ, услуг млн.р.
	10290
	14900
	4610
	144,8

	2.Себестоимость реализованных товаров, продукции, работ, услуг млн.р.
	8287
	12073
	3786
	145,69

	3.Расходы на реализацию млн.р.
	2065
	2618
	553
	126,78

	1
	2
	3
	4
	5

	4.Прибыль (убыток) от реализации млн.р.
	-62
	209
	271
	-

	5.Доходы от операций с имуществом млн.р.
	1836
	87
	-1749
	4,74

	6.Расходы от операций с имуществом млн.р.
	1758
	25
	-1733
	1,42

	7.Доходы от финансовых операций млн.р.
	-
	-
	-
	-

	8.Расходы от финансовых операций млн.р.
	-
	-
	-
	-

	9.Прочие операционные доходы млн.р.
	1
	9
	8
	900

	10.Прочие операционные расходы млн.р.
	-
	47
	47
	-

	11.Прибыль (убыток) от операционных доходов и расходов млн.р.
	79
	24
	-55
	30,38

	12.Внереализационные доходы млн.р.
	34
	32
	-2
	94,12

	13.Внереализационные расходы млн.р.
	9
	3
	-6
	33,33

	14.Прибыль(убыток) от внереализационных доходов и расходов млн.р.
	25
	29
	4
	116

	15.Прибыль (убыток) за отчетный период млн.р.
	42
	262
	220
	623,81


Проанализировав данные таблицы 3.1, можно сделать следующие выводы, что прибыль за отчетный период в 2004 году составила 262 млн.р., что на 523,81% или на 220 млн.р. больше чем в 2003 году. Прибыль от реализации в 2004 году составила 209 млн.р., а в 2003 году был получен убыток от реализации на 62 млн.р. Прибыль от операционных доходов и расходов в 2004 году составила 24 млн.р., что на 55 млн.р. меньше чем в 2003 году. Прибыль от внереализационных доходов и расходов в 2004 году составила 29 млн.р., что на 4 млн.р. больше чем в 2003 году.

На следующем этапе проведем анализ состава, структуры и динамики прибыли Октябрьского райпо по основным отраслям (розничной торговле, общественному питанию, заготовительной деятельности) за 2003-2004года (табл. 3.2)

Таблица 3.2

Состав, структура и динамика прибыли (убытка) Октябрьского райпо по отраслям за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение (+;-)
	Темп роста (снижения),%

	1
	2
	3
	4
	5

	Розничная торговля:

	1.Выручка от реализации, млн.р.
	8632
	11008
	3153
	136,53

	2.Валовые доходы:
	
	
	
	

	2.1.В сумме, млн.р.
	1337
	1883
	546
	140,84

	2.2.В процентах к выручке от реализации
	15,49
	16,0
	0,51
	-

	3.Расходы на реализацию:
	
	
	
	

	3.1.В сумме , млн.р.
	1478
	1834
	356
	124,09

	3.2.В процентах к выручке от реализации
	17,12
	15,56
	-1,56
	-

	4.Прибыль(убыток) от реализации:
	
	
	
	

	4.1.В сумме, млн.р.
	-141
	49
	190
	-

	4.2.В процентах к выручке от реализации
	-1,63
	0,42
	2,05
	-

	Общественное питание

	5.Выручка от реализации, млн.р.
	1525
	2365
	840
	155,08

	6.Валовые доходы:
	
	
	
	

	6.1.В сумме, млн.р.
	405
	603
	198
	148,89

	6.2.В процентах к выручке от реализации
	26,56
	25,50
	-1,06
	-

	7.Расходы на реализацию:
	
	
	
	

	7.1.В сумме, млн.р.
	401
	559
	158
	139,40

	7.2.В процентах к выручке от реализации
	26,3
	23,64
	-2,66
	-

	8. Прибыль(убыток) от реализации:
	
	
	
	

	8.1.В сумме, млн.р.
	4
	44
	40
	1100

	8.2.В процентах к выручке от реализации
	0,26
	1,86
	1,6
	-

	Заготовительная деятельность

	9. Выручка от реализации, млн.р.
	627
	646
	-19
	103,03

	10. Валовые доходы:
	
	
	
	

	10.1.В сумме, млн.р.
	131
	194
	63
	148,09

	10.2.В процентах к выручке от реализации
	20,90
	30,03
	9,13
	-

	11. Расходы на реализацию, млн.р.
	
	
	
	

	11.1.В сумме, млн.р.
	149
	172
	23
	115,44

	11.2.В процентах к выручке от реализации
	23,76
	26,63
	2,87
	-

	12. Прибыль(убыток) от реализации, млн.р.
	
	
	
	

	12.1.В сумме, млн.р.
	-18
	22
	40
	-

	12.2.В процентах к выручке от реализации
	-2,87
	3,41
	6,28
	-


Поскольку основной удельный вес в объеме деятельности Октябрьского райпо занимает розничная торговля, поэтому в ходе анализа необходимо акцентировать внимание на результатах деятельности донной отросли райпо.

На основании данных приведенных в таблице 3.2 мы можем сделать следующие выводы, что в розничной торговле в 2004 году выручка от реализации увеличилась на 36,53% или на 3153 млн.р. В 2004 году сумма валовых доходов возросла на 40,84% или на 546 млн.р. В 2004 году сумма расходов на реализацию возросла на 24,09% или на 356 млн.р., а их уровень снизился на 2,66%, что привело к снижению уровня валовой прибыли на 1,06%.

В 2004 году прибыль от реализации составила 49 млн. р., а в 2003 году убыток от реализации товаров в розничной торговле составлял 141 млн.р.

Далее проведем анализ состава, структуры и динамики операционных и внереализационных доходов и расходов Октябрьского райпо (табл. 3.3; 3.4).

Таблица 3.3

Состав, структура и динамика операционных доходов и расходов Октябрьского райпо за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г
	2004г
	Отклонение
	Темп роста(снижения), %

	
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1.Операционные доходы
	1837
	100
	96
	100
	-1741
	-
	5,23

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	1.1.Доходы от операций с имуществом
	1836
	99,95
	87
	90,63
	-1749
	-9,32
	4,74

	1.2.Прочие операционные доходы
	1
	0,05
	9
	9,37
	8
	9,32
	900

	2.Операционные расходы
	1758
	100
	72
	100
	-1686
	-
	4,10

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.Расходы от операций с имуществом
	1758
	100
	25
	34,73
	-1733
	-65,27
	1,42

	2.2.Прочие операционные расходы
	-
	-
	47
	65,28
	47
	65,28
	-


На основании расчетов, приведенных в таблице 3.3, можно сделать следующие выводы, что в 2004 году в Октябрьском райпо операционные доходы составили 96 млн.р., что меньше чем в 2003 году на 94,77% или на 1741 млн.р. Наибольший удельный вес в2004 году в составе операционных доходов занимают доходы от операций с имуществом 90,63% или 87 млн.р., что ниже чем в 2003 году на 95,26% или на 1749 млн.р. В 2004 году в Октябрьском райпо операционные расходы составили 72 млн.р., что меньше чем в 2003 году на 95,9% или на 1686 млн.р. Наибольший удельный вес в составе операционных расходов занимают прочие операционные расходы 65,28% или 47 млн.р. Наибольший удельный вес в составе операционных доходов занимают доходы от операций с имуществом, наименьший — прочие операционные доходы.

На основании данных приведенных в таблице 3.4 можно сделать выводы, что в 2004 году прибыль от внереализационных доходов и расходов составила 29 млн.р., что выше, чем в 2003 году на 16% или на 4 млн.р. Отрицательным в 2004 году является снижение внереализационных доходов на 2 млн.р. Положительным в 2004 году по сравнению с 2003 годом является снижение внереализационных расходов с 9 до 3 млн.р. Наибольший удельный вес в составе внереализационных доходов занимает дооценка ценностей, наименьший — излишки ценностей выявленные при инвентаризации. Наибольший удельный вес в составе внереализационных расходов занимают прочие внереализационные расходы, наименьший — курсовые разницы.

Таблица 3.4

Состав, структуры и динамика внереализационных доходов и расходов Октябрьского райпо за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г
	2004г
	Отклонение
	Темп роста(снижения), %

	
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	сумма, млн.р.
	удельный вес, %
	

	1
	2
	3
	4
	5
	1
	2
	3

	1.Внереализационные доходы, млн.р.
	34
	100
	32
	100
	-2
	-
	94,12

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	1.1.Пеня от поставщика, млн.р.
	-
	-
	1
	3,12
	1
	3,12
	-

	1.2.Излишки ценностей выявленные при инвентаризации, млн.р.
	8
	23,53
	4
	12,50
	-4
	11,03
	50

	1.3.Дооценка ценностей, млн.р.
	21
	61,77
	13
	40,62
	-8
	-21,15
	61,90

	1.4.Кредиторская задолженность, млн.р.
	-
	-
	4
	12,50
	4
	12,50
	-

	1.5.Начеты возмещенные, млн.р.
	3,4
	10
	5
	15,63
	1,6
	5,63
	147,06

	1.6.Прочие, млн.р.
	1,6
	4,7
	5
	15,63
	3,4
	10,93
	312,5

	2.Внереализационные расходы, млн.р.
	9
	100
	3
	100
	-6
	-
	33,3

	в том числе:
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.Потери от уценки, млн.р.
	-
	-
	1
	33,33
	1
	33,33
	-

	2.2.Пеня уплаченная поставщикам, млн.р.
	1,5
	16,7
	1
	33,33
	-0,5
	16,63
	66,67

	2.3.Курсовые разницы, млн.р.
	0,1
	1,1
	1
	33,33
	0,9
	32,23
	1000

	2.4.Прочие, млн.р.
	7,4
	82,2
	-
	-
	-7,4
	-82,2
	-


Таким образом, прибыль отчетного периода по райпо возросла на 220 млн.р., в том числе прибыль от реализации товаров на 271 млн.р., прибыль от внереализационных доходов и расходов на 4 млн.р., убыток от операционных доходов и расходов на 55 млн.р.

По основным отраслям хозяйственной деятельности райпо в 2004 году было получена прибыль по розничной торговле 49 млн.р., по общественному питанию 44 млн.р., по заготовительной деятельности 22 млн.р.

3.3 Факторный анализ прибыли организации

Основное внимание в процессе анализа финансовых результатов обращают на тенденции изменения прибыли от реализации продукции, товаров, работ, услуг. При этом устанавливают причины ее изменения посредством проведения ее факторного анализа.

Исходя из формулы (3.1), можно отметить, что основными факторами, влияющими на прибыль от реализации товаров, являются: выручка от реализации товаров, уровень валовой прибыли (дохода) и уровень расходов по реализации товаров. Влияние данных факторов оценивают с помощью приема абсолютных разниц.

Однако, перед оценкой влияния факторов на прибыль от реализации товаров, необходимо провести факторный анализ валовой прибыли. В ходе анализа валовой прибыли следует оценить влияние факторов на изменение суммы прибыли.

Основными факторами, влияющими на сумму валовой прибыли являются:

уровень валовой прибыли;

выручка от реализации.

Оценку влияния данных факторов на валовую прибыль Октябрьского райпо можно рассмотреть в таблице 3.5.

На основании расчетов, приведенных в таблице 3.5, мы можем сделать следующие выводы, что в 2004 году, в результате увеличения выручки от реализации на 3153 млн.р., сумма валовой прибыли возросла на 488,3 млн.р. и рост уровня валовой прибыли на 0,49% привел к росту суммы валовой прибыли на 57,7 млн.р.

Влияние факторов на прибыль от реализации можно осуществить двумя способами:

по методике традиционного анализа;

по методике маржинального анализа.

Таблица 3.5

Расчет влияния факторов на изменение суммы валовой прибыли по розничной торговле Октябрьского райпо за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение(+;-)
	Влияние фактора

	1.Выручка от реализации, млн.р.
	8632
	11785
	3153
	488,3

	2.Уровень валовой прибыли, %
	15,49
	15,98
	0,49
	57,7

	3.Сумма валовой прибыли,млн.р.
	1337
	1883
	546
	546


При расчете влияния факторов по традиционной методике на прибыль от реализации влияют такие факторы как: выручка от реализации; валовая прибыль; расходы по реализации. Данная методика представлена в таблице 3.6

Таблица 3.6

Расчет влияния факторов на изменение суммы прибыли от реализации товаров в розничной торговле Октябрьского райпо за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение(+;-)
	Влияние факторов

	
	сумма,

млн.р.
	уровень,%
	сумма,

млн.р.
	уровень,%
	сумма,

млн.р.
	уровень,%
	

	1.Выручка от реализации
	8632
	-
	11785
	-
	3153
	-
	-51

	2.Валовая прибыль
	1337
	15,49
	1883
	15,98
	546
	0,49
	58

	3.Расходы по реализации
	1477
	17,1
	1835
	15,57
	357
	-1,53
	181

	4.Прибыль(убыток) от реализации
	-141
	-1,63
	48
	0,41
	189
	2,04
	189


Данные таблицы свидетельствуют, что рост уровня валовой прибыли позволил получить прибыль от реализации в размере 58 млн.р. Снижение уровня расходов привело к росту прибыли от реализации в размере 181 млн.р. Увеличение выручки от реализации повлекло снижение прибыли от реализации на 51 млн.р.

При расчете влияния факторов по маржинальной методике на прибыль от реализации влияют такие факторы как: выручка от реализации; уровень условно – переменных расходов; сумма условно постоянных расходов; уровень валовой прибыли. Данная методика представлена в таблице 3.7.

Таблица 3.7

Оценка влияния факторов на изменение суммы прибыли от реализации в розничной торговле Октябрьского райпо за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение,(+;-)
	Подстановки
	Влияние

	
	
	
	
	1-я
	2-я
	3-я
	

	1.Выручка от реализации, млн.р.
	8632
	11785
	3153
	11785
	11785
	11785
	118

	2.Уровень условно – переменных расходов, %
	11,78
	10,67
	-1,11
	11,78
	10,67
	10,67
	131

	3.Сумма условно – постоянных расходов, млн.р.
	460
	577
	117
	460
	460
	577
	-117

	4.Уровень валовой прибыли, %
	15,49
	15,98
	0,49
	15,49
	15,49
	15,49
	57

	5.Прибыль(убыток) от реализации товаров, млн.р.
	-141
	48
	189
	-23
	108
	-9
	189


Данные таблицы 3.7 свидетельствуют о том, что рост выручки от реализации привел к повышению прибыли от реализации на 118 млн.р. Снижение уровня условно – переменных расходов привело к росту прибыли от реализации на 131 млн.р. Повышение условно – постоянных расходов привело к снижению прибыли от реализации на 117 млн.р. Рост уровня валовой прибыли способствовал повышению прибыли от реализации на 57 млн.р.

На заключительном этапе анализа прибыли от реализации товаров целесообразно определить объем продаж, обеспечивающий безубыточную работу организации, а также запас финансовой ее безопасности. Для этого используются формулы 3.6 и 3.7данный расчет представлен в таблице 3.8.

Таблица 3.8

Расчет безубыточности работы торговой деятельности Октябрьского райпо за 2003-2004гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.

	1.Выручка от реализации товаров, млн.р.
	8632
	11008

	2.Условно – постоянные расходы, млн.р.
	460
	577

	3.Уровень условно – переменных расходов, %
	11,78
	11,42

	4.Уровень валовой прибыли, %
	15,49
	17,11

	5.Точка безубыточности, млн.р.
	12399
	10141

	6.Зона финансовой устойчивости, %
	-43,6
	7,9


Данные таблицы 3.8 свидетельствуют о том, что в 2003 году выручка от реализации товаров была ниже выручки определяющей степень безубыточности организации т.е. организация не смогла обеспечить превышение суммы валовой прибыли над суммой расходов. В 2004 году выручка определяющая степень безубыточности ниже уровня фактической выручки на 7,9%, т.е. организация может позволить себе снизить выручку на 7,9% и при этом быть прибыльной.

Таким образом, можно отметить, что основными резервами роста прибыли от реализации товаров является повышение выручки от реализации товаров и уровня валовой прибыли, а также сокращение расходов по реализации товаров.

3.4 Анализ рентабельности деятельности организации

При определении эффективности особое внимание уделяют оценке рентабельности организации. Чем больше показатели рентабельности, тем надежнее организация, тем больше у нее шансов для развития т.е. расширения деятельности, материального стимулирования. Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы организации в целом, доходности направлений деятельности. Они более полно, чем прибыль, отражают окончательные результаты хозяйствования.

Рентабельность – это синтетический показатель, отражающий многие стороны деятельности предприятия за определённый период и является обязательным элементом анализа доходов и прибыли. При этом измеряется доходность организации с различных позиций. Для анализа используются показатели первой и второй группы – это показатели рентабельности продукции и продаж. Они отражаются в отчётности организации (форма № 2).

Для расчётов используем формулы рентабельности продаж которая рассчитывается как соотношение прибыли от реализации к объёму реализации; рентабельности затрат которая рассчитывается отношением прибыли от реализации к себестоимости реализованных товаров; рентабельности активов которая рассчитывается как соотношение прибыли за отчетный период к средней стоимости совокупных активов.

На практике уровень рентабельности деятельности торговой организации обычно определяется отношением прибыли к розничному товарообороту. Он показывает, сколько процентов составляет прибыль в товарообороте. Этот уровень рентабельности следует рассчитывать не по всей прибыли (прибыли отчетного периода), а только по прибыли от реализации, так как операционные и внереализационные доходы и расходы не находятся в прямой зависимости от изменения реализации товаров (таблица 3.9).

На основании расчетов произведенных в таблице 3.9 можно сделать следующие выводы, что в 2004 году Октябрьское райпо получила прибыли 209 млн.р. и 262 млн.р. прибыли за отчетный период.

Таблица 3.9

Динамика рентабельности (убыточности) по Октябрьскому райпо за 2003-2004 гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение (+;-) или темп роста (снижения), %

	1
	2
	3
	4

	1.Выручкаот реализации товаров, продукции, работ, услуг, млн.р.
	10290
	14900
	144,8

	2.Себестоимость реализованных товаров, продукции, работ, услуг, млн.р.
	8287
	12073
	145,69

	3.Прибыль (убыток) от реализации, млн. р.
	-62
	209
	-

	4.Прибыль (убыток), за отчетный период, млн.р.
	42
	262
	623,81

	5.Средняя стоимость активов, млн.р.
	4669
	5219
	111,78

	6.Показатели рентабельности(убыточности):
	
	
	

	6.1.Рентабельность(убыточность) продаж, %
	-0,603
	1,403
	2,006

	6.2.Рентабельность (убыточность) затрат, %
	-0,748
	1,731
	2,479

	6.3.Рентабельность (убыточность) активов, %
	0,899
	5,020
	4,121


Рентабельность продаж свидетельствует о том, что в 2004 году доля прибыли от реализации в выручке составила 1,4%. В 2004 году со 100 рублей расходов было получено прибыли от реализации в сумме 1,731 рублей. В 2004 году со 100 рублей использованных активов было получено прибыли в сумме 5,020 рублей

за счет роста расходов на реализацию рентабельность продаж снизилась на 3,711%

На следующем этапе анализа проведем факторный анализ рентабельности, т.е. оценим как влияют факторы на рентабельность продаж и рентабельность активов (таблица 3.10;3.11;3.12).

Таблица 3.10

Расчет факторов на рентабельность(убыточность) продаж Октябрьского райпо за 2003 – 2004 гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение(+;-)
	Подстановки
	Влияние факторов

	
	
	
	
	1-я
	2-я
	

	1.Выручка от реализации, млн.р.
	10290
	14900
	4610
	14900
	14900
	0,187

	2.Валовая прибыль, млн.р.
	2003
	2827
	824
	2003
	2827
	5,53

	3.Расходы на реализацию, млн.р.
	2065
	2618
	553
	2065
	2065
	-3,711

	4.Рентабельность (убыточность) продаж, %
	-0,603
	1,403
	2,006
	-0,416
	5,114
	2,006


По данным таблицы 3.10 свидетельствуют о том, что в 2004 году роста выручки от реализации на 4610 млн.р. способствовал увеличению рентабельности продаж на 0,187%.В 2004 году за счет роста суммы валовой прибыли на 824 млн.р. рентабельность продаж возросла на 5,53%. В 2004 году

Данные таблицы 3.11 свидетельствуют о том, что в 2004 году рост прибыли за отчетный период на 220 млн.р. привел к повышению рентабельности активов на 4,712%. Увеличение средней стоимости внеоборотных активов на 229 млн.р. повлекло снижение рентабельности активов на 0,262%. Рост оборотных активов на 321 млн.р. привел к снижению рентабельности на 0,329%.

Таблица 3.11

Расчет факторов на рентабельность(убыточность) активов Октябрьского райпо за 2003 – 2004 гг.

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение(+;-)
	Подстановки
	Влияние факторов

	
	
	
	
	1-я
	2-я
	

	1.Прибыль за отчетный период, млн.р.
	42
	262
	220
	262
	262
	4,712

	2.Внеоборотнве активы, млн.р.
	3086
	3315
	229
	3086
	3315
	-0,262

	3.Оборотные активы, млн.р.
	1583
	1904
	321
	1583
	1583
	-0,329

	4.Рентабельность (убыточность) активов, %
	0,899
	5,020
	4,121
	5,611
	5,349
	4,121


Далее оценим влияние рентабельности продаж и коэффициента оборачиваемости активов на изменение рентабельности активов (табл. 3.12)

Таблица 3.12

Расчет факторов на рентабельность(убыточность) активов Октябрьского райпо за 2003 – 2004 гг.(двухфакторная модель Дюпона)

	Показатели
	2003г.
	2004г.
	Отклонение(+;-)
	Расчет влияния факторов

	1.Рентабельность (убыточность) продаж,%
	-0,603
	1,403
	2,006
	½*2,006*(2,2+2,9)=5,1

	2.Коэффициент оборачиваемости, раз
	2,2
	2,9
	0,7
	½*0,7*(-0,603+1,403)=0,3

	3.Рентабельность (убыточность) активов, %.
	-1,33
	4,07
	5,4
	5,4


Данные таблицы 3.12 свидетельствуют о том, что в 2004 году за счет роста рентабельности продаж на 2,006% возросла и рентабельность активов на 5,1%. За счет роста коэффициента оборачиваемости на 0,7 раз рентабельность активов увеличилась на 0,3%;

Таким образом можно сделать вывод, что по данным за 2003-2004 гг. Октябрьское райпо в целом сработало рентабельно.

Заключение

В современных условиях одним из основных требований успешного функционирования организаций является безубыточность хозяйственной и другой деятельности, возмещение расходов собственными доходами и обеспечение в определенных размерах прибыльности, рентабельности хозяйствования для удовлетворения социальных и экономических интересов и осуществления расширенного воспроизводства.

Значение прибыли для торговых организаций возрастает, так как от прибыли в первую очередь зависит эффективность их работы и успех на рынке.

Прибыль представляет собой денежное выражение части стоимости прибавочного продукта, созданного трудом работников организации торговли, получаемого через механизм ценообразования в виде вознаграждения за реализацию товаров и оказание услуг.

Прибыль является показателем оценки деятельности организации, конечным финансовым результатом, целью организации, источником экономического и социального развития, источником пополнения областных и республиканских бюджетов.

Основным источником получения торговой организацией прибыли является доход от реализации товаров, часть которого предназначена для возмещения расходов, связанных со сменой форм стоимости, другая часть отражает стоимость прибавочного продукта, созданного производительным трудом работников торговли, занятых продолжением процесса производства в сфере обращения.

Анализ этих показателей имеет важное значение, так как он помогает выявить, изучить, мобилизовать резервы роста конечных финансовых результатов, что, в конечном счете, способствует повышению конкурентоспособной организации в рыночных условиях.

Проанализировав данные о динамике прибыли по Октябрьскому райпо Гомельского ОПС можно сделать следующие выводы, что прибыль за отчетный период в 2004 году составила 262 млн.р., что на 523,81% или на 220 млн.р. больше чем в 2003 году. Прибыль от реализации в 2004 году составила 209 млн.р., а в 2003 году был получен убыток от реализации на 62 млн.р. Прибыль от операционных доходов и расходов в 2004 году составила

24 млн.р., что на 55 млн.р. меньше чем в 2003 году. Прибыль от внереализационных доходов и расходов в 2004 году составила 29 млн.р., что на 4 млн.р. больше чем в 2003 году.

Таким образом, прибыль отчетного периода по Октябрьскому райпо Гомельского ОПС возросла на 220 млн.р., в том числе прибыль от реализации товаров на 271 млн.р., прибыль от внереализационных доходов и расходов увеличилась на 4 млн.р., убыток от операционных доходов и расходов возрос на 55 млн.р.

По основным отраслям хозяйственной деятельности райпо в 2004 году было получена прибыль по розничной торговле 49 млн.р., по общественному питанию 44 млн.р., по заготовительной деятельности 22 млн.р.

Данные таблиц свидетельствуют о том, что в 2003 году выручка от реализации товаров была ниже точки безубыточности т.е. организация не смогла обеспечить превышение суммы валовой прибыли над суммой расходов. В 2004 году точка безубыточности ниже уровня фактической выручки на 7,9%, т.е. организация может позволить себе снизить выручку на 7,9% и при этом являться прибыльной.

Следовательно основными резервами повышения прибыли от реализации товаров является повышение выручки от реализации товаров, уровня валовой прибыли, сокращение расходов по реализации товаров.

Рентабельность продаж свидетельствует о том, что в 2004 году доля прибыли от реализации в выручке составила 1,4%. В 2004 году со 100 рублей расходов было получено прибыли от реализации в сумме 1,731 рублей. В 2004 году со 100 рублей использованных активов было получено прибыли в сумме 5,020 рублей

В ходе написания дипломной работы было выявлено что, в Октябрьском райпо бухгалтерский учет ведется в соответствии с Законом «О бухгалтерском учете и отчетности», нормативными документами и инструкциями. Учет бланков строгой отчетности ведется в соответствии с инструкцией «О порядке учета, хранения и использования бланков строгой отчетности». Сроки сдачи отчетности соблюдаются. Расчет налогов и платежей в бюджет осуществляется в соответствии с Законом «О налогах и сборах взимаемых в бюджет».

В райпо проводится определенная работа по обеспечению сохранности кооперативных средств, за ревизуемый период крупных недостач не установлено, вместе с тем имелись недостачи в значительных размерах.

Так как в Республике Беларусь применяется единая система бухгалтерского учета, то можно отметить несоответствие ведения в Октябрьском райпо аналитических регистров № К-39. Это сводится к тому, что в книге № К-39 вместо открытия аналитических статей для учета доходов и расходов открываются счета.

Также как и по счету 90 «Реализация» по счетам 91 «Операционные доходы и расходы» и 92 «Внереализационные доходы и расходы» ведение аналитических регистров отличается от единой системы учета. В книге № К-39 также вместо аналитических статей открываются счета для учета доходов и расходов. Что менее наглядно и не дает возможности увидеть какие доходы подлежат налогообложению, а какие нет.

В райпо недостаточно осуществляется контроль за работой торговых организаций, о чем свидетельствуют факты несоблюдения ассортиментных перечней, реализации товаров с истекшими сроками годности, завышение цен, продажа товаров неподтвержденных документами прихода.

Тем не менее, для роста прибыли необходимо изыскивать резервы. Резервами роста прибыли могут быть такие мероприятия, как повышения доли непродовольственных товаров, так как они имеют меньшую затратоемкость по сравнению с продовольственными товарами, по ним устанавливается больший размер торговой надбавки. Тем более продовольственные товары имеют ограниченные сроки реализации. Следует не допускать излишнего их запаса. Сокращение звенности в процессе движения товара от производителя к потребителю. Проведение глубокого маркетингового анализа по изучению спроса и предложения, рынков сбыта с целью уменьшения запасов готовой продукции на складах. Внедрение применение ЭВМ и новейшего программного обеспечения.

В условиях рыночной экономики особое внимание необходимо уделять режиму экономии и оптимизации расходов на реализацию товаров, так как практическая реализация этих мероприятий является важнейшим фактором повышения конкурентоспособности организации. Конечно же, практическая реализация резервов экономии расходов на реализацию товаров и повышение финансовых результатов во многом зависит от деятельности коммерческих служб, поэтому только при выполнении каждой отраслью своих функций возможно повысить конечные финансовые результаты, а в конечном итоге – повысить конкурентоспособность организации.
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