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Введение.

Задача данной работы — охарактеризовать и проанализировать комплекс понятий, используемых при составлении систем национального учета, которые были созданы с целью измерения совокупного производства в рыночной экономике. Это необходимо для того, чтобы показать, что общественное счетоводство выполняет для экономики в целом те же функции, что и бухгалтерский учет для отдельного предприятия, хозяйствующего субъекта. То есть является составной частью функции управления экономикой в целом.

Система национальных счетов делает в общем то же самое для экономики в целом: она позволяет держать руку на экономическом пульсе страны. Различные показатели, которые входят в систему национальных счетов, позволяют нам измерять объем производства в конкретный момент времени и раскрывать факторы, непосредственно влияющие на функционирование экономики. Далее мы сможем построить кривую, характеризующую развитие экономики в долгосрочном периоде: ее подъем или спад отразится на показателях национального дохода. Информация, которую дают нам национальные счета, является основой для формирования и проведения государственной политики в области экономики. Счета национального дохода позволяют нам составлять таблицы экономического здоровья общества и разумно определять политику, которая бы способствовала улучшению этого здоровья.

Исчисление национального дохода было впервые полномасштабно предпринято почти 300 лет назад в Англии Грегори Кингом для 1688 и 1695 годов. Второе же исчисление в Англии было проведено только через почти 80 лет в 1770 году Артуром Юнгом. Англия, Франция, Россия, США, Германия, Австралия, Норвегия, — вот первые страны, которые пытались организовать систему расчетов национального дохода уже в XIX веке. Попытки эти были тем не менее весьма нерегулярными, со случайными, продолжительными интервалами, проводились они одиночными исследователями, не ставившими перед собой проблему преемственности таких исчислений, и зачастую представлявших единичную, разовую операцию для конкретной страны или периода. Однако теоретический фундамент для дальнейшего развития и совершенствования методов исчисления национального дохода был заложен.

В XX веке положение существенно изменилось. Возросло как число стран, которые стали проводить исчисление национального дохода, так и сами вычисления стали методологически более совершенными и точными. К середине XX века уже 92 страны стали регулярно проводить исчисление национального дохода. Появились новые математические методы, математический анализ народного хозяйства и его процессов.

Исчисление национального продукта.

Зачем же нужно исчисление национального продукта, национального дохода и множества других макроэкономических показателей? Это нужно затем, что национальный продукт, доход, вкупе с другими макроэкономическими показателями отражает общее состояние экономики за определенный период. И также как соответствующие микроэкономические показатели, при анализе одного предприятия, фирмы, макроэкономические показатели отвечают на вопросы: сколько произведено, как произведено, как распределены полученные доходы, как распределены соответствующие расходы и на множество других вопросов. Другими словами макроэкономические показатели, в том числе и национальный продукт, дают наиболее полную картину положения экономики отдельной страны, что позволяет проводить правильную экономическую политику как на государственном уровне, так и на уровне отдельных предприятий или их объединений. Это возможно потому, что такие показатели дают богатейшую базу для выявления развития процессов в экономике, и построения на основе этого прогнозов дальнейших тенденций ожиданий, тенденций развития и управления.

Национальный продукт, занимает одно из важнейших мест в иерархии макроэкономических показателей. Связано это с тем, что национальный продукт есть выражение стоимости произведенной продукции данной страны за определенный период времени, как правило за год. Таким образом национальный продукт — это выражение всего объема продукции национальных предприятий (или резидентов данной страны, то есть лиц физических или юридических располагающихся на территории данной страны, в том числе и лиц иностранного подданства. В таком случае это уже будет не национальный, а внутренний продукт.), произведенной в целях передачи, продажи другим экономическим субъектам, в том числе конечным потребителям, но не в целях внутреннего использования или безвозмездной передачи другим лицам.

Можно понимать национальный продукт как чистый, вновь созданный, материальный общественный продукт, то есть как сумму материальных ценностей произведенных за год за вычетом всех материальных затрат на эту продукцию. Национальный продукт представляется той частью материального валового общественного продукта, которая предназначается для потребления населением и накопления. Это стоимость объема конечной продукции, (вновь созданной за год) за вычетом годичного износа средств труда, практически выражаемого через амортизацию.

При таком понимании национальный продукт создается только в сфере материального производства (первичные доходы) и созданный здесь доход частью распределяется между работниками производственной сферы, а другая между владельцами средств производства. Работники же непроизводственной сферы, например сферы услуг, получают свои доходы (вторичные) в процессе перераспределения первичных доходов. Это — марксистский подход к определению национального продукта.

При втором подходе производство доходов переносится также и на сферу нематериального производства, сферу услуг. В таком смысле для расчета национального продукта теряют свое значение термины "материальное производство" и "непроизводственная сфера", ибо под категорию производства попадает и вся сфера услуг. В таком случае при подсчете всего объема национального продукта не существует разницы между промышленностью и сферой услуг, а выделять их нужно только, например, для подсчета доли той или иной отрасли промышленности или сферы услуг в объеме национального продукта.

Национальный продукт есть выражение в денежной форме текущих достижений народного хозяйства. Эти достижения выявляются в массе товаров и услуг или экономических благ, которые это хозяйство производит для потребления своих членов или для прибавления к существующим производственным активам в течение данного периода, обычно года.

Национальный доход представляет собой денежное выражение всей совокупности произведенных жителями страны за год благ и оказанных ими услуг, которые обычно оплачиваются деньгами. Все, что произведено в течение года, каждая оказанная услуга, каждая новая доставленная полезность является частью национального дохода. Он включает, таким образом как пользу от совета врача, так и удовольствие полученное от пения профессионального певца. Это определение А.Маршалла. Далее рассмотрим еще одно определение немного отличное от только что приведенного. Следующее определение, используемое в классификации ООН, западные экономисты называют расширенным, а определение Маршалла — ограниченным.

Национальный продукт включает в себя:

а) все товары и услуги для рынка, произведенные частными и государственными предприятиями, включая услуги некоторых потребительских благ длительного пользования, таких как, например, жилые помещения;

б) все услуги, предоставляемые правительственными органами для коллективного использования, хотя услуги вооруженных сил стали считаться экономической продукцией только после Второй мировой войны;

в) все товары и услуги, производимые организациями не извлекающими прибыль, например, церкви, учебные заведения, для общего пользования, или для индивидуального пользования своих членов;

г) некоторые товары и услуги, произведенные членами домашних хозяйств для своих собственных нужд или для какого-либо другого использования, минуя механизмы рынка.

Анализируя эти два определения и сравнивая их с определением марксистского подхода можно указать на основное, коренное различие между двумя подходами к исчислению национального дохода. Основное различие в том, что в основу расчета национального продукта по Марксу положен принцип приложения количества необходимого труда, а в расчет по западной методологии — принцип создания полезности, а не затраченного труда, материальных ресурсов. Это вытекает не только из определения различающихся систем национального счетоводства, но и из-за различия в самих экономических системах. В западных странах национальный продукт расчитывается на основе системы национальных счетов (СНС), в социалистических странах использовался метод баланса народного хозяйства (БНХ).

Причем нужно отметить, что из расчета национального продукта по обоим системам учета исключаются доходы от контрабанды, торговли наркотиками, проституции и торговли живым товаром. То есть исключаются доходы от деятельности противоречащей законодательству данной страны.

Валовый внутренний продукт, как базовый экономический показатель.

Существует множество показателей экономического благосостояния общества. Наилучшим индикатором состояния экономики является объем годового совокупного производства товаров и услуг, совокупный выпуск продукции в экономике. Главным показателем при составлении национальных счетов является валовый национальный продукт (ВНП) в США, Японии. В национальных счетах по рекомендациям ООН и ЕС используется показатель валового внутреннего продукта (ВВП). Он определяется как совокупная рыночная стоимость всего объема национального конечного производства товаров и услуг в экономике страны за определенный период. Причем не все товары могут быть проданы в текущем году, часть из них пойдет в фонд накопления. Поэтому прирост запасов должен быть учтен при расчете ВНП, то есть при подсчете ВНП измеряют всю произведенную продукцию, независимо от того, продана она или нет.

ВНП измеряет рыночную стоимость годового производства продукции. Таким образом ВНП является денежным показателем в текущих рыночных ценах. Это обусловлено тем, что ВНП исчисляет разнородные по составу наборы товаров и услуг, произведенные в разные годы, и необходимо иметь полное представление об их относительной стоимости, как базы дальнейшего сравнения и анализа.

Для правильного расчета ВНП необходимо учесть продукты и услуги, произведенные в данном году, один раз и не более. Большинство продуктов проходят несколько стадий, прежде чем попасть на рынок. В результате отдельные части и составляющие конечной продукции покупаются и продаются по несколько раз. Чтобы избежать многократного учета частей продукции, которые продаются и перепродаются, при расчете ВНП учитывается только рыночная стоимость конечных продуктов и исключается промежуточная продукция, исключается двойной счет. Иными словами стоимость продукции в ВНП складывается из суммы произведенных добавленных стоимостей. Исходя из этого в ВНП учитываются только конечные продукты и услуги, но не учитываются промежуточная продукция (сырье, полуфабрикаты и др.). 

Под конечными услугами понимают товары и услуги, которые покупаются для конечного использования, а не для перепродажи или дальнейшей обработки или переработки. Сделки, включающие промежуточные продукты, относятся к покупкам товаров и услуг для дальнейшей обработки, переработки или для перепродажи. Продажи промежуточной продукции не учитываются в ВНП, так как их стоимость уже включена в стоимость всех конечных продуктов. Отдельный учет промежуточной продукции означал бы двойной счет и завышенную оценку ВНП. При расчете ВНП необходимо избегать двойного счета, для этого нужно следить, чтобы в него включалась только добавленная стоимость, созданная каждой фирмой. Добавленная стоимость есть рыночная цена объема продукции, произведенной фирмой, за вычетом стоимости потребленного сырья и материалов, приобретенных у поставщиков. Поэтому ВНП есть сумма добавленных стоимостей, созданных всеми фирмами в экономике.

Непроизводительные сделки.

ВНП — измерение объема годового выпуска товаров и услуг в экономике. Для этого нужно тщательно исключать также и многие непроизводительные сделки. Такие сделки бывают двух основных видов: чисто финансовые сделки и продажи подержанных товаров.

К чисто финансовым сделкам относятся:

Государственные трансфертные платежи, которые включают в себя выплаты по социальному страхованию, пособия безработным, пенсии, и другие социальные выплаты. Основной особенностью этих платежей является то, что их получатели в ответ на эти выплаты не вносят никакого вклада в создание текущего объема производства. Таким образом включение этих платежей в ВНП привело бы к завышению этого показателя ВНП для текущего года.

Частные трансфертные платежи — например, стипендии, субсидии, получаемые студентами из дома, дары от родственников — не являются результатом производства, а передачей средств от одного лица другому.

Сделки с ценными бумагами — купля-продажа акций, облигаций, также исключаются из ВНП. Сделки на рынке ценных бумаг представляют собой, по существу, обмен бумажными активами. Эти сделки напрямую не предполагают увеличения текущего производства. Необходимо, отметить, однако, что перелив средств из рук, тех кто делает сбережения, в руки тех, кто вкладывает средства в производство, может косвенно способствовать увеличению объема производства.

Продажи подержанных вещей также относятся к непроизводительным сделкам. Это происходит из-за того, что подобные продажи либо не отражают текущего производства, либо включают двойной счет. Включение продаж товаров, купленных несколько лет назад, в ВНП приводило бы к завышению объемов производства в данном году. Если же перепродается товар, приобретенный в этом году, и его стоимость включалась бы в ВНП, то это привело бы к двойному счету. То есть стоимость подержанных товаров уже была включена в ВНП в момент их первичной купли-продажи и исчисляться вторично не должна.

Расчет ВНП: два подхода.

Дав общее представление о значении ВНП, перейдем к следующей проблеме: каким образом может быть измерена рыночная стоимость всего объема производства, равно как и единицы производственной продукции.

Подсчитать рыночную стоимость объема производства можно двумя способами. Мы можем посмотреть сколько потребитель, как конечный пользователь этой продукции, заплатил за эту покупку. Другим способом, мы можем сложить всю заработную плату, рентные платежи, процент и прибыль, созданную в процессе производства. Этот подход представляет собой собственно технику подсчета добавленной стоимости. Оба этих подхода представляют собой два разных взгляда на один и тот же процесс. То, что затрачено потребителем на приобретение продукции, получено в виде дохода теми, кто участвовал в его производстве. Равенство между расходами на производство и доходом, полученном от него, гарантировано, поскольку балансирующим элементом служит доход в виде прибыли. Прибыль (или убыток) представляет собой доход, который остается после вычета расходов производителя на заработную плату, рентные платежи и выплату процента. Если сумма заработной платы, рентных платежей и процента, которые должна выплатить фирма, меньше рыночной цены продукции, то разница между рыночной ценой и доходом будет представлять прибыль фирмы. Если же сумма заработной платы, рентных платежей и процента превысит устоявшуюся рыночную цену, то прибыль будет величиной отрицательной, то есть убытком.

По подобной схеме строится и исчисление всего объема производства в экономике. Существуют два различных подхода к измерению ВНП. Первый подход означает взгляд на ВНП, как на сумму всех расходов, необходимых для того, чтобы выкупить на рынке весь объем производства. Это — подход к определению ВНП по производству, или по расходам. Второй подход предполагает взгляд на ВНП с точки зрения дохода, полученного или созданного в процессе производства ВНП. Это — подход к определению ВНП по поступлениям, или по доходам. Более глубокий анализ этих двух подходов позволяет раскрыть суть, к которой оба они сводятся: ВНП может быть исчислен либо путем суммирования всех расходов на покупку всего объема произведенной в данном году продукции, либо посредством сложения всех доходов, полученных от производства всего объема товаров и услуг данного года. Объем расходов на покупки товаров, произведенный в данном году будет равен денежному доходу, полученному от производства продукции данного года. Таким образом эти две стороны ВНП представляют две стороны одной и той же сделки.

Поправка на инфляцию.

Мы рассматривали ВНП как денежное выражение производства данного года, в рыночных ценах этого года. Эта величина есть номинальный ВНП, в ценах конкретного года. Для сравнения ВНП различных лет в условиях современной рыночной экономики, в условиях изменения цены денег, необходимо рассмотреть понятие реального ВНП, то есть ВНП скорректированного на изменение цены денег за определенный период времени. Иначе говоря, реальный ВНП — это стоимость годового объема производства, измеренная с использованием базисных цен по определенному кругу товаров.

Для сравнения ВНП за несколько лет нужно измерить индекс цен ВНП, или дефлятор ВНП. Дефлятор ВНП включает в себя не только цены потребительских товаров, но и цены инвестиционных товаров, товаров, приобретаемых государством, и товаров, продаваемых и приобретаемых на мировом рынке. Таким образом дефлятор ВНП есть инструмент корректировки денежного объема ВНП.

Для расчета дефлятора ВНП отбирается рыночная корзина, в которую входит определенный набор товаров. Затем вычисляется стоимость рыночной корзины за базовый период и за отчетный период в ценах базового периода. Индекс цен ВНП вычисляется по следующей формуле:

Цена рыночной корзины отчетного периода Дефлятор 

ВНП = 







 х 100 


 Цена рыночной корзины в ценах базового периода

С помощью дефлятора ВНП можно просто сравнивать объемы производства за различные периоды времени. Повышение индекса цен ВНП в конкретном году по сравнению с предыдущим указывает на инфляцию, уменьшение индекса цен указывает на дефляцию.

Расчет ВНП по расходам.

Начнем с расчета ВНП по расходам. В расчетной части ВНП содержатся: личные потребительские расходы (С), валовые частные внутренние инвестиции (Ig), государственные закупки товаров и услуг (G), чистый экспорт (Хп). В таком случае ВНП складывается из суммы этих четырех категорий расходов: ВНП = С+ lg +G+ Хп.

Личные потребительские расходы.

Личные потребительские расходы — это потребительские расходы домашних хозяйств. В эти расходы включаются расходы домашних хозяйств на предметы потребления длительного пользования, например, автомобили, холодильники, телевизоры и т.д.: на товары текущего потребления такие, как хлеб, молоко, одежда, косметика и т.д. В личные потребительские расходы помимо перечисленных расходов на товары входят также потребительские расходы на предоставляемые услуги такие, как услуги юристов, врачей, парикмахеров и так далее. Все эти расходы, разумеется являются доходами экономических субъектов предоставляющих эту продукцию и услуги.

Валовые частные внутренние инвестиции.

Валовые частные внутренние инвестиции — это все инвестиционные расходы фирм данной страны. В инвестиционные расходы включаются: все конечные покупки машин, оборудования и станков предпринимателя; все расходы связанные со строительством и изменение запасов. Включение в инвестиционные расходы всего строительства, то есть и жилищного строительства, происходит из-за того, что многие многоквартирные дома, как фабрики и заводы, являются активами, приносящими доход, то есть являются инвестиционным товаром. Причем любые другие жилые единицы, которые сдаются внаем тоже являются инвестиционными товарами, по вышеуказанной причине. Кроме того, жилые дома, занимаемые собственниками, даже не сдаваемые внаем, также относятся к инвестиционным товарам, так как они могут быть сданы внаем, для того чтобы приносить доход. Включение же запасов в инвестиционные расходы связано с тем, что увеличение запасов является "непотребленным продуктом", то есть инвестициями. Так как показатель ВНП предназначается для измерения текущего объема произведенной продукции, необходимо включить в состав ВНП все продукты, произведенные, но не проданные в данном году. То есть ВНП должен включать рыночную стоимость всех приростов запасов в данном году. Если бы этот прирост исключался из объема ВНП, то объем производства занизился бы. В случае же если непроданных товаров к концу года оказалось больше по сравнению с началом года, то это обозначало бы, что в экономике продукции было произведено больше, чем потреблено. Этот прирост нераспроданных запасов, тем не менее, должен быть прибавлен к ВНП в качестве показателя текущего производства. К инвестициям относятся как запланированные, так и непредвиденные изменения в запасах.

Если же запасы уменьшаются, то они вычитаются из ВНП. Это происходит потому, что в данном случае объем продукции, продаваемой в экономике, превышает объем текущего производства, что выражается в уменьшении запасов. Та часть ВНП, которая реализуется на рынке в данном году, отражает не столько текущее производство данного года, сколько снижение запасов, имевшихся в распоряжении на начало года. А эти запасы, представляют собой продукцию, произведенную в предшествующие годы. Итак, уменьшение запасов в каждом году, показывает, что в экономике потреблено больше, чем создано в данном году, то ест общество потребило весь созданный в данном году продукт плюс некоторые запасы прошлых лет. Так как ВНП является мерой объема продукции, произведенной в данном году, то включать в него продукт, произведенный в прошлые года, то есть уменьшение запасов, мы не должны.

Нами уже было установлено, что непроизводительные сделки не являются часть ВНП. Конкретнее же, например, к инвестициям не относятся сделки с ценными бумагами, с акциями и облигациями, и вообще перепродажа существующих активов, так как такие сделки означают передачу прав собственности на эти активы. Инвестициями же считаются строительство, накопление запасов, и вообще любое создание новых капитальных активов. Именно создание таких активов, а не обмен правами на существующие активы, способствует расширению дохода и занятости.

Инвестиции в системе национальных счетов делятся на валовые, частные и внутренние инвестиции. Частные инвестиции относятся к инвестициям частных предприятий, а не государственных, общественных или каких либо других предприятий. Внутренние инвестиции являются инвестициями национального капитала, то есть к внутренним инвестициям не относятся инвестиции всякого иностранного капитала.

Валовые частные внутренние инвестиции включают производство всех инвестиционных товаров, предназначенных для замещения машин, оборудования и сооружений, которые потреблены в ходе производства в текущем году, плюс любые чистые добавления к объему капитала в экономике. То есть валовые инвестиции включают в себя как возмещение инвестиций, так и прирост инвестиций. Чистые частные внутренние инвестиции предназначаются для характеристики добавочных инвестиций, имевших место в течение текущего года. Разница между валовыми и чистыми инвестициями обозначает собой стоимость капитала, примененного или подвергшегося амортизации в процессе производства.

Соотношение между валовыми инвестициями и амортизацией, то есть объемом капитала страны, потребленного в ходе производства данного года, служит индикатором того, находится ли экономика в состоянии подъема, застоя или спада.

Когда валовые инвестиции превышают амортизацию, экономика на подъеме, то есть ее производственные мощности растут. В растущей экономике чистые инвестиции являются величиной положительной. Увеличение предложения инвестиционных товаров представляет собой основное средство увеличения производственных мощностей экономики.

Застойная, или статичная, экономика отражает ситуацию, в которой валовые инвестиции и амортизация равны. Экономика находится в состоянии покоя, в ней производится столько капитала, сколько необходимо, для того чтобы заместить то, что потреблено в ходе производства ВНП данного года, не больше, но и не меньше.

В сокращающейся, или стагнирующей, экономике неблагоприятная ситуация возникает тогда, когда валовые инвестиции меньше чем амортизация, то есть когда в экономике за год потребляется больше капитала, чем производится. В этих условиях чистые инвестиции будут иметь знак минус, а в экономике произойдет деинвестирование, то есть сокращение инвестиций. Депрессии благоприятствуют возникновению подобных обстоятельств. В таких случаях, когда производство и занятость находятся в упадке, у страны имеется больше производственных мощностей, чем она использует в текущем производстве. В результате стимулы к замещению изношенного капитала, а тем более к созданию дополнительного нового капитала либо очень малы, либо отсутствуют вовсе. Амортизация начинает превышать валовые инвестиции, что приводит к сокращению объема капитала к концу года.

Государственные расходы на закупки товаров и услуг.

Следующим элементом расчета ВНП по расходам являются государственные закупки товаров и услуг. Эта группа расходов включает в себя все государственные расходы, от общегосударственных до расходов местной администрации, на конечную продукцию и на покупку ресурсов, в особенности рабочей силы, со стороны государства. Следует напомнить, что трансфертные платежи из расчета ВНП исключаются.

Чистый экспорт товаров и услуг.

Наконец последней составляющей ВНП является чистый экспорт, который учитывает внешнеэкономические сделки в ВНП. В смысле расходов экспорт данной экономики за год является расходами иностранцев на товары национального производства данной страны за рубежом. Однако, необходимо учитывать то, что часть потребительских и инвестиционных расходов, в том числе и государственных, приходится на товары и услуги, которые были импортированы, то есть произведены за рубежом. Следовательно, такие расходы не отражают производственной активности национальной экономики. Чтобы избежать завышения общего объема производства, объем импорта нужно исключить из ВНП.

Для этого вычисляется разница между объемом экспорта и импорта в текущем году, что представляет собой чистый экспорт. Чистый экспорт товаров и услуг, таким образом, определяется как величина, на которую зарубежные расходы на товары и услуги национального производства превышают национальные затраты на иностранные товары и услуги. Чистый экспорт может быть как положительной, так и отрицательной величиной.

Расчет ВНП по доходам.

Другой стороной расчета ВНП является расчет по доходам. В доходную часть ВНП входят заработная плата, рентных платежей, процента и прибыли. Но помимо указанных четырех составляющих в ВНП включаются два вида распределения средств, не связанных с выплатой доходов. Это отчисления на потребление капитала или амортизация и косвенные налоги на бизнес.

Амортизация.

Полезный период службы большинства видов оборудования значительно больше года. Фактически расходы на покупку инвестиционных товаров и их производительный срок службы не попадают в один и тот же период учета. В результате в целях недопущения занижения прибыли, а следовательно и всего дохода в период закупки, и завышения прибыли и валового дохода в последующие годы, отдельные предприятия расчитывают полезный срок службы оборудования и распределяют общий объем стоимости инвестиционных товаров равномерно на весь срок службы оборудования. Ежегодные отчисления, которые показывают объем капитала, потребленного во время производства в отдельные годы, называются амортизацией. Амортизация представляет собой бухгалтерскую запись, предназначенную для того, чтобы дать более точный отчет о доходе в виде прибыли и, следовательно, о валовом доходе в каждом году.

Для того, чтобы точно расчитать величину годовой прибыли и валового дохода в экономике, нужно учесть в валовых доходах предпринимательского сектора амортизационные отчисления. Эти отчисления называются отчислениями на потребление капитала потому, что они являются отчислениями на покупку инвестиционных товаров, потребленных для производства ВНП в течение года. Эти отчисление составляют разницу между валовыми и чистыми инвестициями. Значение этого вида расходов определяется тем, что часть доходов предпринимательского сектора не может быть использована для расчетов с поставщиками ресурсов. Часть этих расходов, часть стоимости производства, представляет собой издержки производства, которые снижают прибыли компаний. Однако амортизация не является прибавкой к чьему-либо доходу, в отличие от остальных издержек производства. Отчисления на восстановление потребленного капитала говорят нам, в сущности, о том, что часть ВНП данного года должна быть отложена для замещения в будущем машин и оборудования, потребленных в процессе производства. То есть весь ВНП нельзя потребить как доход общества, не ухудшая при этом запас производственных мощностей.

Косвенные налоги на бизнес.

Еще один вид издержек, не связанный с выплатой доходов, возникает в связи с тем, что государство взымает определенные налоги, которые называются косвенными налогами на бизнес. Компании же рассматривают эти налоги как издержки производства и поэтому прибавляют их к ценам на продукты. Эти налоги включают общий налог с продаж, акцизы, налоги на имущество, лицензионные платежи, таможенные пошлины. Эти проценты косвенного налога должны быть выплачены государству, прежде чем получаемый доход будет выплачен в виде заработной платы, рентных платежей, процента и прибыли. Причем этот приток косвенных налогов на бизнес является незаработанным доходом, поскольку государство не вносит никакого вклада в обмен на поступления от этих налогов. Таким образом в случае взымания налогов с продаж или акцизов конечный продукт попадает в руки потребителя одновременно с обложением его соответствующим налогом. Нужно следить за тем, чтобы косвенные налоги на бизнес исключались при расчете общего объема дохода, созданного в текущем году. Часть стоимости годового производства отражает косвенные налоги, которые перекладываются на потребителей через высокие цены товаров. Эта часть стоимости не выступает как заработная плата, арендная плата, процент или прибыль.

Вознаграждение за труд.

Самая большая категория дохода включает в первую очередь заработную плату, которая выплачивается государством или частными компаниями тем, кто предлагает им свой труд. Но помимо собственно заработной платы, в эту категорию включаются множество дополнений к заработной плате, такие как взносы предпринимателей на социальное страхование и в фонды пенсионного обеспечения, медицинского обслуживания и помощи в случае безработицы. Эти добавки к заработной плате представляют собой часть издержек предпринимателей, связанная с наймом рабочей силы, и в связи с этим рассматривается как часть общих затрат предпринимателей на выплату заработной платы.

Рентные платежи.

Рентные, или арендные, платежи являются доходами, получаемыми домовладельцами, землевладельцами, и вообще собственниками ресурсов, привлекаемых к производству.

Процент.

Процент относится к выплатам денежного дохода частного сектора экономики поставщикам денежного капитала, кредитных учреждений. Процентные платежи, производимые государством, исключаются из процентных доходов. Процентные платежи государства исключаются из доходов от выплаты процентов потому, что эти проценты во многом выплачиваются в ответ на привлечение средств на такие государственны расходы, как национальная оборона, различные социальные программы, перераспределение доходов, то есть на некоммерческие задачи государственного управления.

Доходы от собственности.

Прибыль, при учете ее как дохода в экономике, распадается на два вида счетов, проводимых при учете ВНП: одна ее часть называется доходом на собственность или доходом некорпоративного предпринимательского сектора, а другая называется прибылями корпораций. Доход на собственность — это чистый доход предприятий находящихся в индивидуальной собственности, а также партнеров и кооперативов.

Прибыли корпораций.

Прибыль корпораций распадается на три части. На определенную часть прибыли претендует государство, которое получает эту часть в виде налогов на прибыль корпораций. Другая часть оставшихся прибылей выплачивается в виде дивидендов акционерам корпораций. Эти платежи в конечном счете направляются в руки индивидов и семей, которые являются собственниками корпораций. Та часть прибылей, которая остается после выплаты этих доходов, называется нераспределенными прибылями колрпораций. Эти нераспределенные доходы корпораций наряду с отчислениями на восстановление потребленного капитала инвестируются либо сразу, либо в будущем на создание новых предприятий и закупку оборудования. Таким образом увеличиваются реальные активы инвестирующего бизнеса.

Система национальных счетов.

Для расчетов макроэкономических показателей в рыночной экономике используется специальная форма статистических расчетов — система национальных счетов. Система национальных счетов — это адекватный рыночной экономике национальный учет, завершаемый на макроуровне системой взаимоувязанных статистических показателей, построенный в виде определенного набора счетов и балансовых таблиц, характеризующих результаты экономической деятельности, структуру экономики и важнейшие взаимосвязи в национальном хозяйстве.

В системе национальных счетов учитываются следующие сферы экономической деятельности: отрасли материального производства (в том числе и государственного сектора), государственное управление, некоммерческие предприятия обслуживания населения и домашние хозяйства.

При этом учетчиками национальных счетов различаются такие понятия как экономическая операция, и экономический агент. Здесь экономический агент — это любой хозяйствующий субъект рыночной экономики, включая домашние хозяйства и некоммерческие организации. Экономическая операция в таком случае есть перемещение денежных средств или иных благ от одного экономического субъекта к другому. При учете, разумеется, используется денежное выражение рыночной стоимости перемещенных благ, для обеспечения базы сравнения.

Сам учет проводится в виде двойной записи по типу принятой в бухгалтерском учете. Это обозначает, что каждая операция имеет плательщика и получателя, и поэтому записана один раз как ресурсы и один раз — как использование. Таким образом, все операции характеризуются в реальном и финансовом аспектах. В общем, упрощенно, можно представить расчет национальных счетов как бухгалтерию гигантского предприятия, которым является экономика страны, а цехами в нем будут тогда являться определенные секторы экономики.

В СНС, будем называть так систему национальных счетов далее, используются две классификации. Первая классификации, используемая в счетах производства, потребления и капиталообразования, является функциональной, и выглядит следующим образом:

а) Отрасли производства товаров и услуг;

б) Органы общего государственного управления;

в) Частные некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства;

г) Домашние хозяйства.

Вторая классификация — институционная — используется в счетах расходов и доходов и в счетах финансирования капитальных затрат:

а) нефинансовые предприятия;

б) финансовые учреждения;

в) органы общего государственного управления:

г) частные некоммерческие предприятия, обслуживающие домашние хозяйства;

д) домашние хозяйства, включая мелкие предприятия.

Вторая классификация в отличие от первой не рассматривает функциональные группы в экономике, а рассматривает предприятия как юридические лица. В ней разделены финансовые и нефинансовые предприятия в графе "отрасли производства товаров и услуг": производственная деятельность домашних хозяйств и мелких производственных предприятий отражается в графе "домашние хозяйства"; и государственные производственные предприятия в ней относятся к графе "общие государственные органы управления", а не к графе "отрасли производства товаров и услуг".

При расчете показателей СНС накладываются определенные ограничения, связанные с исключением избыточности учета:

а) общий итог ресурсов должен быть равен общему итогу использования как по отдельным операциям, так и по отдельным счетам;

б) счета не должны отражать операций внутри одного и того же экономического агента. Однако на практике такие сделки могут учитываться как фиктивные купли и продажи одного и того же агента. Это необходимо для более точного расчета национального продукта, например, потребление фермером крупной части своей продукции;

в) теоретически счета не должны отражать также операций между экономическими агентами одной группы. На практике такие операции иногда отражаются в ресурсах и использовании данной группы агентов на одну и ту же сумму.

Единицей учета при составлении национальных счетов является экономическая операция. Она регистрируется, как правило, в момент ее оплаты. Поэтому подавляющее большинство операций регистрируется не по фактическим выплатам, а по начисленным суммам. Исключение составляет государственный сектор, в котором учитываются объемы фактических поступивших и выплаченных сумм.

Экономическая операция может быть двусторонней или договорной (выплаты ренты, процента, дивидендов с акций) и односторонней или недоговорной, то есть в ней могут участвовать две стороны или одна. Большая часть экономических операций осуществляется на компенсационной основе, то есть одна сторона получает какое либо благо в обмен на свои средства, но также встречаются и некомпенсационные сделки — трансферты. Экономические операции также делятся на текущие, идущие на финансовое потребление (прямые налоги, штрафы, сборы, подарки и др.) и капитальные, идущие на финансирование капиталовложений и изменяющие уровень национального продукта (возмещение государством убытков от стихийных бедствий, ассигнования на строительство и др.). Практически все экономические операции расчитываются на фактической основе, то есть по рыночным ценам, но в СНС предусмотрена возможность расчитывать их на расчетной, условной основе. Далее приведена сводная упрощенная таблица расчета СНС по рекомендациям ООН.

1. Консолидированные счета.___________________________________

Отечественный продукт.___________________________________________________ 

Располагаемый национальный доход и его распределение.___________________ Финансирование капитала.________________________________________________ Внешние операции текущие._______________________________________________ Внешние операции капитальные.___________________________________________ Остальной мир.___________________________________________________________

II. Счета производства, потребления и капиталовложений.________ 

Виды продукции.__________________________________________________________ Другие продукты и услуги._________________________________________________ Отрасли производства.____________________________________________________ Правительственные услуги________________________________________________ Частные некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства.

Ш.Счета доходов, расходов и финансирования капиталовложений.

Нефинансовые предприятия._______________________________________________ Финансовые предприятия._______________________________________________ Органы государственного управления.______________________________________ Частные некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства. Домашние хозяйства, частные мелкие нефинансовые предприятия.___________

Другие показатели национальных счетов.

Помимо ВНП, как базового показателя, существует целый ряд других взаимосвязанных показателей национальных счетов, дополняющих ВНП. 

Валовой внутренний продукт.

Эти показатели дополняют ВНП при характеристике национальной экономики, то есть там, где показатель ВНП неполон, они дополняют его. Таким образом ВНП, вкупе с другими показателями СНС образуют единую систему макроэкономических показателей. Эти показатели СНС могут быть расчитаны на основе ВНП. Более подробное рассмотрение этих показателей позволяет более подробно рассмотреть ВНП и две его составные части: доходную и расходную, а также рассмотреть как два этих подхода взаимосвязаны. На рисунке представлены эти взаимосвязи между показателями СНС. Валовой внутренний продукт (ВВП) есть выраженная в денежной форме стоимость товаров и услуг, произведенных за год резидентами данной страны, в том числе и лицами других стран. Иначе говоря, ВВП можно вычислить па базе ВНП, вычев из последнего объем чистых поступлений из-за границы. Здесь важно отметить, что чистые поступления из-за границы не являются чистым экспортом (Хп), входящим в расчет ВНП по расходам, хотя, безусловно, часть чистых поступлений из-за границы является чистым экспортом. Интересно также заметить, что доля ВВП в ВНП зависит от активности национальных фирм на внешнем рынке и от активности иностранных фирм на внутреннем рынке данной страны. Например, доля ВВП в ВНП России значительно превосходит долю японского ВВП в японском же ВНП Это связано с тем, что японские фирмы осуществляют экономическую деятельность по всему миру, в то же время доля иностранных предприятий на внутреннем рынке Японии очень невелика. В России же весьма велика активность иностранных фирм на ее внутреннем рынке, а деятельность российских фирм на мировом рынке очень незначительна.

Использование ВВП, как основного показателя национальных счетов, рекомендуется статистической службой ООН. В ряде стран, например, в США и Японии, вместо ВВП используется показатель ВНП.

Чистый национальный продукт.

Чистый национальный продукт (ЧНП) — это ВНП без амортизационных отчислений, без отчислений на потребление капитала. Эта вычитаемая часть ВНП показывает объем замещающих инвестиций, то есть инвестиций, которые необходимы для того, чтобы возместить инвестиционные товары, использованные для производства ВНП данного года. ЧНП представляет собой более совершенный показатель объема производства товаров и услуг чем ВНП. Это связано с тем, что амортизационные отчисления присутсвуют в составе ВНП и мешают адекватно оценить эффективность функционирования экономики. Если, например, амортизационные отчисления в составе ВНП значительны, то ВНП содержит завышенные данные, объем ЧНП, в то же время, может показать, что продукции было произведено меньше при значительных потреблениях капитала, следовательно необходимы привлечения дополнительных инвестиций. Это может свидетельствовать о неэффективной производительности в экономике, что может стать целью государственного регулирования и планирования.

ЧНП измеряет годовой объем производства, который экономика в целом, включая домашние хозяйства, компании, правительство и иностранцев, в состоянии потребить, не ухудшая при этом производственных возможностей последующих лет.

Национальный доход.

Национальный доход служит для определения величины дохода поставщиков ресурсов за предоставляемую ими землю, рабочую силу, капитал и предпринимательские способности, во сколько обходится с точки зрения потребленных ресурсов производство чистого национального продукта. В ЧНП входят косвенные налоги, которые не представляют никакого вклада ресурсов. Это связано с тем, что государство прямо ничего не вкладывает в производство в ответ на получение косвенных налогов. Из этого вытекает, что государство не может быть поставщиком экономических ресурсов. Для расчета национального дохода поэтому необходимо вычесть косвенные налоги на бизнес из объема ЧНП.

Национальный доход является измерителем полученного дохода от участия в производстве для поставщиков ресурсов и измерителем рыночных цен на факторы производства для компаний произведших продукцию.

Личный доход.

Личный или личный полученный доход и национальный доход или заработанный доход отличаются друг от друга тем, что часть национального дохода не попадает в руки лиц получающих доходы. Эта часть включает в себя взносы на социальное страхование, налоги на прибыль корпораций и нераспределенные прибыли корпораций. Другая же часть личного дохода, как, например, трансфертные платежи, вовсе не является результатом труда.

Доход после уплаты налогов.

Доход, находящийся в личном распоряжении — личный располагаемый доход, — представляет собой личный доход за вычетом индивидуальных налогов (личных подоходных налогов, налогов на имущество и налогов на наследство). Доход после уплаты налогов является доходом, который лица получившие его использовать по своему усмотрению. Такой доход идет, в конце концов, на потребление и сбережения.

Большая часть располагаемого дохода тратится на потребительские расходы. В личные потребительские расходы входят суммарные затраты домашних хозяйств на товары и услуги, за исключением покупки домов. Другая часть используется на выплаты процентов. И, наконец, третья часть идет на увеличение личных сбережений.

Сравнение системы национальных счетов и баланса народного хозяйства.

Выше уже было рассмотрено, что существуют две основных системы исчисления национального продукта, базирующиеся на разных подходах к определению материального производства. Далее мы проведем сравнительный анализ этих двух подходов, анализ их различий и сходства, их недостатков и преимуществ. Основные положения СНС уже были рассмотрены выше, теперь кратко рассмотрим систему баланса народного хозяйства (БНХ). БНХ представляет собой систему взаимоувязанных балансовых таблиц, каждая из которых отражала отдельные, наиболее принципиальные стороны экономического процесса с позиции примата материального производства по отношению к другим видам деятельности. К ним относятся: воспроизводство материального продукта — совокупного общественного продукта и чистого материального продукта, — национального дохода (сводный материальный баланс, межотраслевой баланс, сводный финансовый баланс, баланс денежных расходов и др.), воспроизводство трудовых ресурсов (баланс трудовых ресурсов и др.), воспроизводство национального богатства (баланс основных фондов и др.).

Для БНХ характерно разграничение двух сфер — материального производства и непроизводственной сферы, а внутри материального производства — деление на производство средств производства (1 подразделение) и производство предметов потребления (II подразделение). Также можно выделить деление совокупного общественного продукта: (1) по стоимости — на перенесенную стоимость и на вновь созданную стоимость с выделением необходимого и прибавочного продукта; (2) по натурально-вещественному составу — на фонд возмещения (производственное потребление), фонд потребления (непроизводственное потребление) и фонд накопления.

С приведенными структурными характеристиками связано исчисление пропорций и взаимосвязей между компонентами совокупного общественного продукта — по стоимости и натурально-вещественному составу, отражающее механизмы простого и расширенного воспроизводства материального продукта. Такой подход к исчислению национального продукта — типичный пример высокого абстрагирования от воздействия конкретных форм организации производства и от различий в экономическом поведении хозяйствующих субъектов.

Таким образом БНХ исчисляет только материальное производство в экономике, причем разграничивая производство средств производства и производство потребительских товаров. Концепция СНС, наоборот, рассматривает экономику как единое целое, без принципиального разграничения материального производства и непроизводственной сферы.

Из этого видно, что существуют существенные различия в задачах исчисления БНХ и СНС. БНХ обслуживает потребности централизованного планирования общественного производства. Его основная задача — наблюдение за процессом производства и потоками материальных ресурсов. С другой стороны, СНС отвечает потребностям гибкой рыночной экономики, где на первый план выдвигается наблюдение за движением финансово-денежных ресурсов.

Существуют и различия в трактовке производственной деятельности и стоимостного состава продукта. В БНХ производственная деятельность — это деятельность в сфере материального производства, а стоимость продукта — это перенесенная стоимость и вновь созданная стоимость. В СНС производственная деятельность — это любая деятельность, приносящая доход. А стоимость продукта в СНС включает в себя затраты на предметы труда и затраты на оплату факторов производства.

Методологические различия проявляются в следующем. Различается содержание показателей производства в результате разных подходов к определению сферы создания национального продукта, а также в содержании показателей потребления (промежуточного и конечного), распределения и перераспределения доходов, внешней торговли.

Далее проявляется различие в подходе к трактовке финансовых потоков. В БНХ они рассматриваются как формы временного перераспределения национального дохода. В СНС они рассматриваются как вид инвестиций отдельных секторов экономики.

В СНС проводится четкое разграничение текущих расходов и доходов, которые балансируются с помощью показателя сбережений, рассматриваемого как источник финансирования капитальных затрат. В БНХ такого четкого разграничения доходов и расходов на текущие и единовременные нет, и нет поэтому показателя — сбережения — как разницы между текущими доходами и расходами, в то же время отдельные виды сбережений рассматриваются как форма перераспределения национального дохода.

Вообще БНХ является более замкнутой системой показателей, так как он ограничивается отражением движения доходов лишь в той степени, в какой оно связано с движением материальных благ и ресурсов. СНС — более развитая и открытая модель экономических показателей, так как позволяет проследить экономический оборот от производства продуктов и услуг и образования доходов, перераспределения и использования доходов до получения конечных финансовых результатов — изменения финансовых активов и пассивов и характеристики их состава.

Несмотря на значительные различия в принципах исчисления макроэкономических показателей, тем не менее, между СНС и БНХ имеется много общего. Так обе системы показателей ставят такие задачи:

а) обеспечить концептуальную основу для системного анализа макроэкономических показателей, то есть определить систему показателей, характеризующих развитие экономики, их содержание, взаимосвязи;

б) координировать экономическую статистику, обеспечив, таким образом, методологическое единство показателей макроэкономической статистики и других разделов статистики, то есть обеспечив единство классификаций, содержания показателей.

Так как две системы исчисления макроэкономических показателей имеют и общие стороны, то можно проводить и интеграцию двух систем учета национального продукта. Проводить ее, однако, можно только на основе СНС. Такой односторонний переход в основном связан с включением в состав СНС непроизводственной сферы и с отсутствием таковой в составе БНХ, а также с более широким охватом в СНС финансово-денежных потоков.

Система национальных счетов в России.

В России с переходом к рыночным отношениям встал вопрос об эффективном расчете макроэкономических показателей. Вообще проблема преобразования системы БНХ встала еще раньше в 70-х годах, так как примат материального производства уже тогда шел вразрез как с международными рекомендациями и стандартами, так и с внутренними потребностями в более качественных данных. Не менее важным было также и то, что в БНХ СССР не уделялось необходимого внимания финансово-денежным сферам. Вообще БНХ в СССР был наиболее ярким выражением материального производства, так в БНХ стран СЭВ включались весь транспорт и вся связь, а в БНХ СССР включалась только та часть транспорта и связи, которая входила в материальное производство (грузовой транспорт, производственная связь).

Поэтому переход к СНС вместо БНХ стал вполне закономерным. В России за базовую схему СНС в 1991 году была взята программа СНС Европейского сообщества. В СНС ЕС, также как и в СНС ООН, используется показатель валового внутреннего продукта, а не ВНП. Но по существу ВВП в СНС ООН исчисляется по тем же принципам, что и ВНП. В дальнейшем уже стал осуществляться переход на новую программу СНС ООН, принятую в 1993 году. Тем не менее показатели БНХ интегрируются с СНС, вследствие чего новая СНС России сохраняет преемственность старого национального учета.

ВВП в России стал регулярно исчисляться с 1988 года. Однако эти вычисления еще не были полноценными замерами в национальной экономике из-за их несистемности и исчисления на основе старых методологических принципов (на основе БНХ с расчетом непроизводственной сферы). Переход к полноценной схеме СНС стал еще более очевидным, так как расчет новых экономических показателей был неэффективным при сохранении старой системы учета.

Переход от БНХ к СНС требует решения ряда концептуальных и методологических проблем. При этом, с одной стороны, надо исходить из международных рекомендаций, а, с другой стороны, необходимо учитывать особенности национальной хозяйственной деятельности в переходный период и ее отражения в учете.

Например, для переходного этапа экономики во многом характерно наличие больших, чем в рыночной экономике, объемов экономической деятельности, субсидируемых полностью или частично из государственного бюджета. Весьма существенны объемы услуг социально-культурного характера, предоставляемых предприятиями своим работникам и членам их семей. Несмотря на бурное развитие коммерческой банковской деятельности, ее роль все еще достаточно ограничена, сохраняются прежние главенствующие функции Государственного банка (Центрального банка), который являлся частью государственной структуры управления экономикой.

Возникали также дополнительные трудности при трактовке таких экономических операций, как командировочные расходы, расходы на питание, военное обмундирования, различные налоги и субсидии.

Особенностью современного этапа внедрения СНС является также и использование БНХ в качестве исходной информационной базы, с некоторыми дополнениями и модификациями, и составление счетов уже на верхнем уровне, а не полное формирование их с нижнего уровня уже полностью по методологии СНС.

В заключение мы приведем краткий расчет валового внутреннего продукта и его структуры по расходам в России за 1994 год: Дано в расходной части (трлн руб.):

Потребительские расходы 289.8 (46%)

Государственные закупки 144.9 (23%)

Валовые инвестиции 157.5 (25%)

Чистый экспорт 37.8 ( 6% )

Номинальный ВВП 630.0 (100%)

Сравним теперь полученные результаты структурного расходного состава ВВП России с ВНП США на 1986 год. В ВНП США доля личных потребительских расходов значительно выше, чем в России, и составляет 66%, что говорит о значительном личном потреблении в США и косвенно о высоких доходах населения способного на такой объем потребления. Доля государственных закупок в США — 21%, что практически совпадает с соответствующим показателем у России. Доля инвестиций в США ниже, чем в России, и составляет 16%, — это говорит о высокой инвестиционной активности в России, что может свидетельствовать как о действительно высокой активности инвесторов, так и о неэффективном использовании ресурсов, требующего значительных капитальных затрат. Чистый экспорт в США является величиной отрицательной и составляет -3%, — это говорит о преобладании импортных товаров и услуг на внутреннем рынке. В России импортные товары и услуги также имеют весьма значительный объем, но покрываются, в первую очередь, за счет экспорта сырья и материалов. Как видно применение международных стандартизированных схем расчета национального продукта позволяет весьма просто производить сравнения отдельных макроэкономических покупателей между отдельными странами (в относительных единицах).

Заключение.

Рассмотрев ВНП (ВВП) и СНС, можно сделать вывод о том, что эти макроэкономические показатели и система расчетов играют важнейшую роль в определении экономического здоровья общества. Они составляют базис исследования и анализа макроэкономики.

Безусловно, у показателей ВНП и ВВП есть определенные недостатки. Например, ВНП, как и ВВП, не отражает полностью реальное экономическое благосостояние общества. Это объясняется тем, что практически во всех странах отсутствует достоверная статистика таких видов деятельности, как домашний уход за больными и детьми, домашнее благоустройство, репетиторство, которые, безусловно, увеличивают благосостояние общества. Не учитываются в ВНП и отрицательные результаты секторов теневой экономики неблагоприятно сказывающиеся на благосостоянии общества, такие как продажа наркотиков, контрабанда, рэкет. Далее ВНП не включает домашнюю работу, которая увеличивает благосостояние, но имеет нерыночный характер. ВНП также не включает оценки негативных результатов расширения производства таких, как истощение ресурсов, нарушение экологии окружающей среды. И также ВНП не учитывает особенности данной страны, влияющие на стоимость жизни, производства, зависящих от климатических условий, например. И, наконец, в ВНП не оценивается свободное время населения, которое тоже свидетельствует об экономическом благосостоянии общества.

Учесть влияние этих факторов на общественное благосостояние позволяет показатель чистого экономического благосостояния (ЧЭБ) общества. ЧЭБ равен ВНП, из которого нужно вычесть все отрицательные факторы, воздействующие на благосостояние, и прибавить денежное выражение нерыночной деятельности и денежную оценку свободного времени.

ВНП не отражает такие показатели как качество продукции, ее состав. Но изменения как в качестве так и в структуре ВНП может отразиться на экономическом благосостоянии.

Экономическое благосостояние можно оценить не только по показателю ЧЭБ, но и по показателю выпуска продукции на душу населения (ВНП или ВВП на душу населения). Эта оценка зависит от количества населения и от объема ВНП. Но эта величина также может страдать определенной погрешностью, которая связана с различиями в темпах и величинах прироста населения и производства.

Однако несмотря на указанные недостатки, ВНП является наиболее полным макроэкономическим показателем, занимающим центральное место в структуре СНС. Да, разумеется, один показатель ВНП сам по себе не дает полной картины состояния экономики, но вкупе с другими взаимосвязанными показателями СНС он раскрывает работу, функционирование экономики наиболее полно.

Также весьма важно отметить, что правильный, адекватный расчет ВНП (ВВП) возможен лишь при соблюдении всех принципов СНС. И сейчас, при все возрастающей международной интеграции, становится как нельзя более важным построение в конкретной стране адекватной схемы СНС. В России этот процесс уже начался, и идет уже необратимо.
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